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Áxico-nap 


Eszközök szerverépítéshez, 


képteldolgozáshoz 9. oldal 


Adatbányászat 


Ma már a PC-kkel ís lehet 


bányászni 12. oldat 
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Internetstand 


A webterminál ma még csak 


24. oldal 


Az informatikusok 
nem rohantak sehova 


A konjunktúra id. 
sokan az informatikusok kiv 


vándorlásától tartottak 


szakában meghírdetett zöldkártyaprogramok miatt 


z elmúlt egy év bebizonyítot 


ta, hogy a félelmek nem vol 
tak. megalapozottak. Bár hí 
Vatalos adata senkinek sincs 
a külföldön munkát vállalók 
ról, tény. hogy itthon nem következett 
be munkaeróhiány, és senki sem tud 1ö- 
meges kivándorlásról. Így aztán egyér. 
telműnek látszik, hogy a magyar infor 


matikusok nem rohantak sehova: 
forrás összesen 1000-1500 főre becsüli 
a külföldön munkát vállalók számát; ez 
a foglalkoztatottaknak csak néhány szá. 
zaléka 

A munkaerőpíscot ismerők a kü 
munkavállalás legfőbb akadályát abban 
látják, hogy kicsi az eltérés a hazai 
tőségek és a külföldi kínálat szintje kö 
zött. Nem szabad ugyanis csak a fizetés 


tükrében vizsgálni a dolgot; azt is végig 
kell gondolni — és a potenciális jelentke- 
zők nyilvánvalóan végig is gondolták 
hogy a külföldre költözés milyen ma 
pánéleti következményekkel jár. Nos. a 


NU 


gyakorlottabb — azaz a harminc-egyn 
h szakemberek 
oldhatatlan problémával kerülnek szem. 
be, ha képzett hoz; 
lakás tapétamintájának csíkjait szeretné 
számlálgatni éveken keresztül, Ugyanis 
nagyon sok olyan foglalkozás 
amelynél a díploma honosítása gyakor 
latílag lehetetlen, anélkül pedig kizár 
hogy bárki állást találjon 


ny éves zinte meg 


irtozójuk nem a 


van, 


Természetesen 


4 tud . munkát adni" néhány évre 
Ikinált jövedelem már 


de ez esetben a 
nem olyan vonzó, 


Van per 
Például az, hogy nem kell rögvest mur 
kavállalói vízaméni rohannia atmak. ak 


multinacionális környezetben és időn 
ként külföldön szeretne de 4. Nem 
kell mexszire menni: a ném ekk 

zül több ís akad, amely elég zak 


emben foglalkoztat ílyen módon, Talán 
elég a legismertebbeket, a Lufthansa 
Systemset, a Sicmcns tulajdonú Sysd: 
bis IT Servicest megem 
folytathatnánk 


(Folytatás az 5. oldalon) 


tát vagy e 


Digitális földfelszíni tévé 


Budapesten 


Az Antenna Hungária (AH) októberben 
helyezi üz ső m 4 
DBV-T (Digital Video Broadcasting 
Terrestrial) adóberendezést és Budapest 
területén — kísérleti jelleggel — elindítja 


mbe az 


a digítális földfelszíni televíziós műsor 
szórást. A DVB-T csak interaktív 
vidco-, audio- és adatjellegű. multimé. 


diás szolgáltatást kínál, hanem lehetővé 
í a mobilvételt, továbbá a csatorna 


választék bővítését (1 analóg c 


4-6 dígítális műsor továbbítható). 

Az AH a kísérlei dás keretében az 
mi. az m2 és a Duna TV műsorait sugá. 
rozza. Kezdetben fix telepi 
dezésekkel lchet a vételi 
2001 
már a mobilvételi lehetőség ís mérhe 


lehetőségeket 


vizegálni decemberétől. azonban 
tő lesz. 


(Folytatás a 10. oldaton) 


Nem félünk a farkastól 


irodalomkutatók közössége 
az interneten 26. olda 


Compfair nélkül 


Több ok. de elsősorban a kiállítók 
dektelensége miatt elmarad a novernber 
re tervezett Corapfair 
nihár c 
volna helyet a; 
nek. Jövő heti számunkban, a 
informatikai vásárakr 
anunk részé 
Compexpc etőj 13 
Gazdasági eredményeir A 
etvédelem területén kifejt k 
ségéről tartott Aoztat 
16-án a Rico Hu 
8 ügyvezetőj y 
árult félévükről (amely a japán körn 
end szerint 2001 félé 


Mobilközpont 


Bemutatkozott a sajtó k 4 
Sony Ericsson Mobile Communi 
Budapesten működő kelet-közép-eu 
pal központja. A Sony E któber 
1-jén kezdte meg műkö s 3500 
Fót foglalkoztat világszerte 

Az új céghez 2500 munkat 
Az új vállalai zése. hogy 5 Év 
belül a mobilmultimódtás termékek pas 


A hálózatból élő vállalatok 
esküsznek az APC-re. 


Több mint 10 millió elégedett ügyfél biztosítja elérhetőségét az APC segítségével. 


Az APC Smart-UPS, a világ legmegbízhatóbb 
hálózatainak alapja, szerves részét képezi napjaink 
€e-üzleti infrastruktúrájának. 

A legrugalmasabb, leginkább hibatűrő és 
legbiztonságosabb rendszerek is megbízható 
energiaellátást igényelnek. A díjnyertes Smart-UPS 
készülékek kimagasló teljesítményt nyújtanak az Ön 
€-ügytelei hozzáférési igényeinek kielégítésében, 
Az Ón szünetmentes tápegysége áramkimaradás 
esetén megfelelő tápellátást biztosít a web- és 
€-kereskedelmi szerverek számára? 

Az APC díjnyertes Smart-UPS készülékeinek 
teljesítménye 420 VA-től 5000 VA-ig terjed, ezáltal 
tökéletes védelmet nyújtanak a kis- és nagyvállalati 
szerverek számára is. 

A Smart.UPS megbízható tartalék-tápellátást, 

a PowerChute plus szoftver segítésével biztonságos 
Ieállítást, a Wob/SNMP menedzsment kártyán keresztül 
pedig távoli menedzselhetőséget biztosít. 


Még ma lépjen kapcsolatba az APC-vel, és tapasztalja 
meg a legendás megbízhatóságot", 


Az APC további megoldásai: 


kijelző 
sok portée Információt 
adnak E Lsztebett ss és 
A töltés állapotáról 


Ta cd ús - 
a 1 Fi 1 Mem 
hús ] 
me... ] 
A torony és rack-felépítésű Az APC PowerChute plus Az APC szünetmentes A Redundáns Switch, mint) 
APC Symmetra Power Array" szoftver értesítéseket küld, tápegységeinek felügyelete kiegészítő megoldás magasabb 
rugalmas védelmet biztosít a környezetfigyelést végez, és kezelése távolról szintű rendelkezésre állást 
létfontosságú alkalmazásokat és biztosítja a szerverek webböngészőn vagy SNMP. biztosít a díjnyertes 
futtató szerverek, távközlési biztonságos leállítását. NMS-en keresztűl is Smart-UPS-ak használata során. 
eszközök és magas elvégezhető egy SNMP-kártya 
megbízhatóságú alkalmazások segítségével. 
APC 
Legendary Hetabítye ] 
; 
Vezettázsée OJ ! 
tanar atta zAPC armátséak szgákaásata ha etei tgczákss Ingyenes feszültségvédelmi Katalógus. 
ad hetovelat kapni szmalben? A igea akem IGEN! 
[al ( Meg szeretnem tudni hogyan válasszam Aa rendszeremher. 
ág "osi előszór lép kapcsolatba az APC. ver? 2igen 0 Nem (Bő színetmentes tápot. Küldjenet INGYENES katalógust. 
cm 
ölje szt GE AZEZBRRÜSZŐlJEK. (0 NEm, ezitai an kéret ingyanes tatálőgzt ds szórotsák fel. 
AZ AÓZAn] znETÁZ 7 ÉZAGOSZSÁB ához negytdtrentent megjelenő hiáevelik levelezési hetádra 
jell 2 ss szszzzés MÉÉVBt sé zzz ts a zeezges T Nagyvátalat tóbb mint 500 alkalmazok?) 
Ország 7 Aítamigazgatási SZErV 
Teton Fa 7 Szimitógép-riszontelagó APC-paNnAr 
E POWERUNE  436-1-209-4678. - FAX; 436-1-209-4677 
Emait apcHUNxDapcc.com Jelszó 64491v E-mail: apcHUNGapoc com 


EZ001 Azmeéicán Power Cameersion. Valamennyi védjegy a talajdonasok betokát képezi. SUJAGEF-HU 


PG Magyarországi, 1114 Budapest, Könyves Gyórgy u. 5. 13. 


li 


(2 egyszeregy 


A mobilkommunikációs 
technológiák 

az elkövetkező néhány 
évben alapvetően 
mogváltoztatják 

az intemetes 
tartalomszolgál 
Összeállításunk 

a .hőskortór egészen 
a negyedik generációs 
technológiákig 

kiséri végig 

a fejlődési folyamatot. 
18. oldal 


lást. 


ő Mobiltechnológia 


www.szamítastechnika.hu 
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Testre szabható Dell notesz 


A majdnem háromkilós gép érdekessége 

a színes ,OulckSnap" cserélhető fedőlap, 
amelyekkel megváltoztatható a gép külseje 
A külsön túl a felhasználó testre szabhatja 
magát a gépet ís: három különböző 
felbontású kijelző, három különböző 
kapacitású merevlemez és négy különböző 
Optikai meghajtó közül választhat, 
híttpc//www.szt.hu/hírek  arch php 

(2001. 10. 16) 
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AKTUÁLIS 


4 IBM-KONFERENGIA BUDAPESTEN 
AZ E-BUSINESSRŐL 
Magyarországon a lakosság 
mintegy 13 százaléka 
tekinthető aktív 
onlíne-használónak 
(ZIMÁNYI KATALIN) 

4 ATOS-NAP 
(KELEMEN ZOLTÁN) 

4 HÁROMMILLIÓ 
(MÁRTONFFY ATTILAJ 

A SZOFTVER ÉS HARDVER A VÁLLALAT- 
VEZETÉS SZOLGÁLATÁBAN 
COSÓRIÁN SÁNDOR) 

4 ADAMANT KICSIKNEK, NAGYOKNAK 
(SOKOPP ATTILAJ 

5 BIZAKODÓ AZ ORAOLE 

5 MEGTORPANÁS 
MÁRTONFPV ATTILA) 

6. AUPCALOPÁSOK ELLEN 
(MALLASZ JUD) 

6 BÓVÍT AZ ASBIS 
(CSÓRIÁN SÁNDOR) 

7 GÉGVILÁG 

B AXEA PANTELNÉL 
(MALLASZ JUT) 

9. ÖSZI SEREGSZEMIE 
(KRIZSÁN GYORGY) 

9. AXIOO-NAP 
(REVESZ GÁBOR) 

10 SZAKMAINAP AZ INTELLIGENÖIA 
JEGYÉBEN 
(MALLÁSZ JUDNT) 

11 VÉLEMÉNY 
KEZDŐK SZERENOSÉJE 
(KELFMEN ZOLTAN) 

11 LEZÁRULT A NÉPSZÁMLÁSÁSI ADATOK 
BEVITELE 
(REVESZ 0ÁBORI 

11 MUNKÁBAN A DÖNTÖBIZOTTSÁG 
MALÁSZ JON) 


4 ) TERMÉK ÉS TECHNOLÓGIA 12 


/ 12 ADATBÁNYÁSZ ALGORITMUSOK 2 
Az egyre nagyobb teljesítményű 
gépek révén ma már 
az adatbányászat eszközei is 
Pcsekerülhetnek, Érdemes 
megismerkedni a bennük 
alkalmazott modellekkel, hogy 
tudjuk, mikor melyik algontmust 
célszerű igénybe venni 
(KELEMEN ZOLTÁN) 24 

18 MOBILTECHNOLÓGIAI EGYSZEREGY 

Miközben fejlődnek a technológiai 
eszközök, átalakulnak i 
a felhasználói szokások, a piac 

! szerkezete és a piaci szereplők 

] egymás közötti viszonya 
(MALLÁSZ JUDIT) 26 

20 OLVASZTOTT FESTÉK ] 

i Tudomásunk szerint ma csak 
az egykori Tektronix-fejlesztógárda 
a Xeroxnál alkalmazza a szilárd 
tintás technológiát. A hozzánk 
érkezett Phaser 850 berendezés 
minőségi nyomtatásra képes 
(HORVÁTH LÁSZLÓJ 


TRENDEK ÉS MEGOLDÁSOK 22 


INFORMÁCIÓ ÉS TÁRSADALOM. 28 


GUMIKESZTYŰ, TENISZÜTŐ, BIZTOSÍTÓTŰ 28 
Tavaly nyitottak hazánkban az első 
intemetes piacterek. Szakértők 
szerint azonban kérdéses, hogy 

a magyar piac elbír-e egynél több 
horizontális piacteret 

A plactereket üzemeltető 
társaságok egyelőre bizakodnak 
(KELEMEN ZOLTÁN) 

INTERNETSTÁND: DIVAT VAGY MÁNIA? 
Divatba jöttek az intemmetstandok. 
A legkülöntélébb termékek 
forgalmazói és légítársaságok 
egész sora él a webterminálok 


NEM FELÜNK A FARKASTÓL 

Komoly kapcsolatteremtő erőt 
helent az irodalomkutatók 
számára ís az internet. Egyszerű 
kersséssei, a vahoo Ciuobs 
a Vahoot Author Serjes alat 
ellehet jutni gyakorlatilag minden 
olyan online közösséghez. 
amelyet egyegy szerző ismerete 
és szeretete fűz egybe 

Amatőr olvasót és profi 
írodalomkutatót egyaránt 

a képernyő elé szögez a wet, 
CNN KATALIN) 


nyújtotta új lehetőségekkel 30 A RÁFORDÍTÁSOKNAK MEG KELL 
(OMMÁNY KATALIK) TÉRÜLNIÜK 
ERDO, VAD, BAAN Vásárkórkép sorozatunk n 


Talán kevesen gondolnák, 
hogy egy alapvetően gyártásra 
orlentált vállalatirányítási 
rendszer alkalmas lehet 

egy erdőgazdaság igényeinek 
kielégítésére is. 

A rendszer azóta már működik 
(SCHOPP ATTILA) ( 


részében egy megoldásszi 
valamint egy szo! 
képviselője mondja 
véleményét a jelenlegi 


nekik milyen rendezvényekre 
szükségük 
1 


avállalásra a § 
sak a 440 ezer bi 
A Német Informé 
előre, 


Kereken egyéves fennállása alatt 8 
81 


töltetlen német s 
tiós és Telekommunikációs 
jelzése szerint 2003-ra ez a szám eléri a 

A program fő hibájaként a szakér 
időt és a családtagok munka 


állalási tilalmát nevezik meg. 
httpy/www.szt.hu/hirek. arch.php (2001. 08. 02) 


IBM-konferencia Budapesten 
az e-businessről 


Október 11. és 12. között Üzlet 
a technológiában és technológia 
az üzktben" címmel konferen- 
ciát rendezett az IBM Magyar- 
ország Kft. A kétnapos rendez- 
vényen a magyar szakemberek 
mellett számos külföldi IBM- 
szakértő is előadást tartott. 

A nyitónapon Srraub Elek, a 
Matáv Rt. elnök-vezérigazgató- 
Ja a globális és hazai távközlési 
trendekről beszélt. Straub sze- 
rint a világ távközlése a megtor- 
Panás és az erőgyűjtés idősza- 
kát élt. Az elmúlt 2-3 esztendő 
tanulságai közül a következőket 
emelte kí az Iridium megbu- 
kort. és győzött a cellás telefon; 
2 WAP nem kis képernyős inter- 
act; nem terjed a 3G mobiltele- 
főnix; internetes reklámból alig. 
ha lehet megélni; lassú és drá- 


24 a mobilintemet; még mindig 
külön van a PC és a TV; az an- 


line. felhasználók . határozottan 
vonakodnak attól, hogy megad- 
ják a hítelkártyaszámukat. 

Tom $Schwieters, az IDC Hun- 
gary ügyvezető igazgatója az 
eWorld 2001 felmérés eredmé- 
nyeit ismertette. A piackutató 
cég azt jósolja, hogy 4 éven 
belül világszerte megkétszerező- 
dik a weboldalak és az internet- 
használók száma. Magyarorszá- 
gon a lakosságnak ma mind- 
Össze 13 százaléka tekinthető 
aktív online-használónak, 4 éven 
belül azonban már 26 százalé- 
kos arányra lehet számítani. S 
ez már olyan kritikus tömeg, 
amelyre érdemes a cégeknek 
odafigyelni, és beruházni az 
€-businessbe. Schwieters adatai 


] szerin Magyarországon jelen- 


leg mintegy 50 ezren vannak 
azok, akikról elmondható, hogy 
az intemeten vásárolnak. Egy ! 


hasonlóan szomorú, vagy talán 
még szomorúbb adat szerint a 
hazai vállalatoknak mindössze 
9 százaléka használja az elekt- 
ronikus piactereket. 

Az intemetes nyelvhasználati 
szokásokról az IDC Hungary 
ügyvezetője elmondta, hogy az 
egyesült államokbeli  webhe- 
lyeknek csupán 15 százaléka tá- 
mogat más (nem angol) nyelve- 
ket. Ezzel szemben a magyar- 
országi honlapok 53 százaléka 
támogatja az angol nyelvet. Az 
eltérő arányok nemcsak azzal 
magyarázhatók, hogy elsősor- 
ban a kis országnak kell a nagy - 
világhoz . alkalmazkodnia, ha. 
nem igen erősen jelzi a szemlé- 
let-és megközelítésbeli különb- 
ségeket is. 

Az IDC kutatói úgy vélik, 
2002 második negyedévében az 
Egyesült Államok megkezdi a 


Tom Schwieters: ,..itthon a 
fö százáláka altt tál esztlló 


) kilábalást a recesszióból Azt 
azonban egyelőre korai volna 
megmondani, hogy milyen ha 
tásai lesznek a szeptember 11. 
terrortámadásnak 


ZIMÁNYI KATALIN 
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Atos-nap 


IT outsourcing a gyakorlatban 
címmel rendezett nyílt szakmai 
Napot október 11-én az Atos 
Origin Information Technology 
Kft. A francia Aros és a koráb- 
ban 100 százalékos Philips-tu- 
lajdonban lévő Origin 2000 ok- 
tóberében egyesült. A cég out- 
sourcing üzletágának ígazgató- 
ja, Reguly Zoltán ismertette te. 
vékenységüket, Scheidler And. 
rás projektmenedzser pedig az 
üzletág eseti projektjeiről, il: 
letve az SLA-khoz kapcsolódó 
, TimedgeMaterial" alapú felada. 
tok megoldásairól beszélt. Tót 
László, az ÁB-Acgon Rt, infor- 
"matikai tanácsadója ügyféloldal 
ról világított rá az outsourcing 
előnyeire és esetleges buktatói- 
ra. A stratégiai szövetség része- 
ként az ÁB-Aegon 2000 au- 
gusztusában írta alá az informa- 
tikai és telekommunikációs rend- 
Szer üzemeltetéséről szóló szer- 
ződést az Atos Originnel. 

xELi ZOLTÁN 


Hárommillió 


A jövőben Magyarországon 
nemcsak bankkárryáinak meny- 
nyiségi növekedését tartja szem 
előtt a Europay, hanem olyan / 
új szolgáltatások támogatására / 
is figyel majd, mint a virtuális ! 
kártya, az online hitelkártya és 
a mobilkereskedelem. Nemré- 
giben bocsátották ki Magyar- / 
országon a hárommilfiomodik 
Europay márkájú bankkártyát 
Az első félévben több mint 34 
millió tranzakció bonyolódott 
lea plasztiklapokkal — 22.5 szá- 
zalékkal több. mint egy évvel 
korábban -, és a pénzügyi mű- 
veletek értéke meghaladta a 655 
milliárd forintot, hangzott el a 
nemzetközi bankkártya-társaság / 
jubileumi sajtótájékoztatóján. A / 
bankok szerkezettisztítási prog- 
ramja folytán ugyanakkor 3 szá. 
zalékkal csökkent a Eurocand/ 
MisterCard kártyákat elfogadó 
kereskedők száma Eszerint szá- 
mos alyan szerződés szűnt meg. 
amelynek révén a kiskereske. 
dők egynél több bankkal álltak 
kapcsolatban. 

A 3 millió kibocsátott kártya 
2 magyar piac bizonyos fokú 
érenségére urul, s ez lehetővé 
teszi, hogy a Europay jövőre 
már nagyobb választékot kí- 


náljon 2 kártyabirtokosoknak, 
hangsúlyozta Tony Fekete, 
Europay International kelet-eu- 
rópai régióigazgatója. Az egyik 
fontos elem a chipkártya lesz; / 
bevezetéséhez üzleti érdek is 
fűződik, tette hozzá Javier Pe- ] 
rez, a nemzetközi társaság ke- 
reskedelmi vezérigazgatója A 
Europay mindenekelőtt a csa- 
lások és a hamisítások vissza- 
szorítása érdekében döntött úgy, 
hogy áttér a chipkártyára. de ! 
más előnyök is mellette szól- ! 
nak, például a költséghatékony. 
ság. a jobb hitelkockázat-keze- ! 
lés, illetve a bonyotultabb szol- 
gáltatások bevezetése. 

A tapasztalatok szerint egy 
többfunkciós intelligens kártyá 
val akár tucatnyi, eltérő rendei- ) 
tetésű és kibocsátású mágnes- 
csíkos kártya ís egy platformra 
hozható. A leggyakoribb funk- 
Ciók a digitális aláírás tárolása 
(azonosítás, hitelesítés), az elekt- ) 
ronikus pénztárca: és törzsvá- ] 
sárlói programok lehetnek. A 
mágnescsik és a chip még sokáig 
kénytelen lesz egymás mellet ! 
élni, mivel a különböző fejlett. 
ségű országok eltérő időben tér- 


nek át az új technológiára. 
MÁRTONFY ATTILA 


Szoftver és hardver 


a vállalatvezetés szolgálatában 


Szoftver és hardver a vezetés 
szolgálatában címmel rendezett 
a Trainex Kft. informatikai szak- 
kiállítást és vásárt. A kiállításon 
részt vevő 33 informatikai vál- 
lilkozás zöme főleg a kis- és 
közepes cégeknek fejleszt PC-n 
futó alkalmazásokat, s azokat a 
helyszínen ki ís lehetett próbál- 
ni. A kiállított szoftverek legna- 
gyobbrészi hagyományos ügy- 


J víteli szoftverek voltak, de 
ajánlottak vállalatirányítási és 
kontrolling- programokat is. 


reinek honosított termékeit is 
bemutatta a maga szoftverei 
/ mellett (vágy helyett). s volt a 
kiállításon hardverjavítást, kar: 
bantartást ajánló vállalkozás is. 

A kiállított szoftverek színvo- 


Néhány cég külföldi partne- ! 


nala, már csak a résztvevők ! 


nagy számából adódóan is, 
! meglehetősen. heterőgén . volt. 
Akadtak jól használható, az igé- 
nyekhez igazítható alkalmazá- 
sok, de olyanok is, amelyeknek 
a funkciói némi hozzáértés bír: 
tokában helyettesíthetők a szé. 
les körben használt irodai szoft- 
vercsomagok megfelelő. funk- 
cióival. 


Adamant kicsiknek, nagyoknak 


Az Adamant "92 Kft. szakmai 
napon mutatta be a maga köze- 
Pes és nagyvállalatoknak szánt 
Ügyviteli és 
rendszerét, az Adamantot, 
Molnár Teréz ügyvezető igaz 
gató bevezető előadásában meg- 
említette, hogy bár a megcélzott 
vevőkör a nagyobb cégek köre, 
az Adamantnak van egyszerű 
Sített, a kisvállalatok igényeit 
kielégítő verziója ís. A könyve. 
lés és a számvitel funkcióit el 


vállalatirányítási ! 


millió forintból kihozható (hard: 
ver nélkül), a teljes rendszer 
alapára pedíg körülbelül 2.5 mil- 
lió főrint. 

] Az integrált, moduláris rend- 
! szer felőleli az áruforgalom, a 
! termelés, a készletnyilvántartás, 
a pénzügy-számvítel és a tárgy 
eszközök területét, többnyelvű, 
több devizát kezel, és jó néhány 
Plarformon furtatható (DOS/No- 


vell, Windows, Unix, VMS és / 


TASAOOL A vállalatírányítási 


! 1átó rendszer mintegy negyed- ! szofiver mögött működő Pro- ! 


gress adatbázis-kezetőről Guló 
csi Ferenc, a Progress hazai 
képviseletét ellátó Online Rt. 
munkatársa beszélt. A Progress. 
bár viszonylag kevéssé ismert a 
! piacon, már több elismerést 
! szerzett a GarmerGroup fel 
mérése szerint 21 százalékos 
részesedéssel vezet a beágya. 
 zon adatbázis-kezelők piacán, 
és a legkisebb a teljes élettar- 
tamra jutó költsége a vezető 
DB-k közö. 

— BEMOPP ATTNA 
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Az informatikusok 
nem rohantak sehova 


(Folytatás az 1. oldalról) 
Egy azonban közös bennük: al 
kalmazottaik szinte kizárólag 
külföldi projekteken dolgoznak, 
de főként itthon, hiszen internet 
is van a világon, és a konzultá- 
ciókra való kiutazás sem ükö- 
zik nehézségbe. 

Nem szabad elfeledkezni ar- 
ról sem, hogy jó néhány vállal 
kozás bővítette magyarországi 
irodáit vagy — mint azt az indiai 
Tata példája bizonyítja (a cég a 
világ független szoftverfejlesz- 
tő vállalkozásainak rangsorában 
eléggé elől áll) — éppen most 
dolgozik magyarországi irodájá. 
nak felállításán. Ugyanígy több 
olyan cég van, amely az elér: 
hető haszon csökkenésével ará- 
nyosan csökkenti hardverforgal- 
mazói elkötelezettségét, és fel- 
szabaduló energiát szoftverfej- 


lesztő csapat építésére fordítja. / 


Ezek közé tanozik a német 
piacra dolgozó Montana is, 
amely bevételi terveiben egyre 
nagyobb szerepet szán a szoft 
verfejlesztői tevékenységnek. 
Mindemellett számolni kell az ! 


SAP:tanácsadók tömegével ís, 
men eléggé valószínű, hogy 
hazánkban sohasem lesz annyi 
rendszerbevezetés és -felújítás, 
mint amennyi tanácsadó az el- 
múlt évben a német szoftvercég 
rendszerével megismerkedett. 

Sokáig folytatható még a sor: 
] vállalkozások tömegét lehetne 
számításba venni, amelyek ab. 
! ból élnek, hogy munkatársaikat 
/ külföldi megrendelők kívánsá. 
) gainak teljesítésére toborozzák. 
csakhogy hazai munkavállaló. 
ként adott feladatra szerződni 
nem ugyanannyi energia és koc- 
kázat, mint kiállni a nemzetkö- 
zi piacra, vállalva a másik meg- 
oldásnál sokkal nagyobb koc- 
kázatot Márpedig, ha valaki 
] alaposan  végigtanulmányozza 
a hazai fejvadász cégek ajánla- 
tát vagy éppen a szakma sűrűjé. 
ben élve maga is közvetlenül 
kap ajánlatot, könnyen kiszá- 
míthatja, hogy a vállalandó koc- 
kázat és a nagyobb jövedelem 
nem mindig áll arányban egy- 
mással 


REVÉSZ GÁBOR 


Megtorpan 


Magyarországon sok száz in- 
formatikai . vállalkozás megy 
majd tönkre a világgazdaság 
És a korábban húzóágazatnak 
számító információtechnológiai 
szektor megtorpanása. miatt 
jelentette ki Vérres András, a 
GKI Gazdaságkutató Rt. elnöke ! 
a Piuc és Profit Konferencia 
központ rendezvényén, 

Se a világban, se Magyaror- 
szágon nincs reces: 
re csak dekonjunktái 
beszélni. Míg egy évvel ezelőtt 
10 százalék fölött volt az infor- 
matikai. világpiac növekedése, / 
ez mára 3-4 százalékra lassult 
Ílyen körülmények között Ma- 
gyarországnak nincs oka pa- 
naszra, hiszen a szektor nálunk 
még a megtorpanás közepette ís 
6-7 százalékos növekedést pro- 
dukál. Vértes András szerint 
azonban a prognózisok arra 
mutatnak, hogy a világgazda- 
ság további lassulása várható, 
ami év végén, jövő év elején re- 


ás 

Az informatikai ágazat meg. 
torpanásának és a dotcom-cé- 
gek tömeges csődjének Vértes 
szerint négy oka van. A világ 
sazdaság három fő pillérének 
számító országában (az Egye- 
sült Államok, Németország, Jar 
Pán) szinkronizátódott a dekon- 
Junktúra, azaz náluk egyidejű. 
leg mutatkozik a lassulás, Emel. 
lett túlkínálat alakult ki az IT: 
szektorban: sok, újonnan ala; 
kuló cég drasztikusan csökken: 
tette az árait, hogy versenyben 
maradjon, ám ez egyúttal költ. 
ségnövekedéssel járt. A csőd 
így elkerülhetetlen, Harmadszor, 
kipukkadt a pénzügyi buborék. 
azaz számos, a pénzügyi pszi- 
chózis során alakult dotcom: 
vállalkozás kénytelen volt le: 
húzni a redőnyt a dekonjunktú: 


elkövettek. kisebb. híbákat ís, 
például olyan szolgáltatásokat 
vezettek be, amelyek iránt egy 
előre nincs fizerőképes kereslet 


cesszióba csaphat át. 


MÁNTONPFY ATTILA 


ra hatására. Végül a pórul jártak / 


AKTUÁLIS 


) Úgy tűnik, az Oracle-re nem hat ! 
különösebben a gazdasági hul: 
! lámvölgy, és egyelőre a szeptem- 
ber I1-ei eseményeknek sincs 
érezhető hatásuk az adatbázis. ! 
gyártó cégre, Sergio Giacoleto ) 
EMEA-vezető, az Oracle har. 
madik embere magyarországi lá. 
togatásakor azt nyilatkozta la- 
] Punknak, hogy cégük jelentős Í 
üzleteket bonyolít le az arab tér- 
ségben, egyelőre azonban nem 
éreznek semmilyen változást 
arab ügyfeleiknél. Izraelben vi; 
szont az Éleződő ellentétek 
miatt már korábban is szűkültek ! 
a piaci lehetőségek — tette hozzá 
Giacoletto. 

A cég stratégiájával kapcso- / 
latban elmondta, hogy továbbra 
is bizakodóak. Az elmúlt pénz: 
ügyi évben akkor is sikerült nö- 
velniük a profitot és fenntarta 
niuk a 6 milliárd dolláros kész- 
pénzállományt, amikor a világ: 
gazdaság leszálló ágban volt. 
Bár a bevétel csökkent, a cégen 


cdokpautt Feroveudi a házat, vádeterve 


Bizakodó az Oracle 


Sokat segített a költségek erőtel, 
jes lefaragása, a vállalaton belü. 
Ti folyamatok optimalizálása, va 
lamint az új árséma bevezetése. 

Giacoletto cáfolta, hogy a 
szoftverfrássítések. kényszeríté. 
46 a stmitégia része volna, Tu 
dott, hogy áz angliai Oracle Uszr 
Group petíciót nyújtott be az 
Application Server 10.7-es ver- 
zió támogatásának meghosz 
szabbítására, amít a cég el is fo. 
gadott. , A 10.7-est 5 Éve forgal 
mazzuk, és még 2 évig vállaltuk 
a támogatását - mondia Giaco- 
letto. — A váltás a régi vásárlók. 
nak sok költséggel járna, ez ma. 
gyarázza az ellenállást." 

Az EMEA-vezető szerint a 
költségek. optimalizálásában a 
végletekig elmentek, csak a fej 
lesztést és a disztnibúciót 
ták érintetlenül. A Vnu.net hi 
szerint azonban az angliai mé 
diafejlesztés kivételnek számít, 
mivel ort a cég közel 100 alkal. 
mi és szerződéses állást számolt 
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ke SIC új Üugriczeke Wiredesz Bo adband Routare mindenre vélt at 
ÉL a maátásrácsnáke router magában togta égy 11 Mos Wrdess 
Access Potntat lehetővt téve a mebérást mind az orhani, minő a iz es 
Aázepen üze helasználók szómára. A Wirelesz Bamcade tovább, eiamer 
eszén svű összkapcszíhattzágg hátra modemen, OS 

SDA en vagy egy SEK mederen eresztő 

sbmáphett 3 portor 107100 Meps syeích 


5 megosztás lehetővé tesz; az intemet hozzáférést mannánan 75. tánazmáló szárürv 
Ér emtották már a beépített Pnat szervert 


mm am WV 


Seréjo Gizcoletto: . 2 szeptember 
11-i eseményeknek sincs érezhető 
hatásuk 


fel. Giacoletto szerint a hír té 
ves: mindössze egyeden sze. 
mélyről van szó. akit távozásza 
kértek fel, és ő az. aki téves in 
formációt helyezett el a szító- 
ban - magyarázta Giacoletto 
Giácoletto először járt Ma- 
gyarországon. Az EMEA-veze 
tő az új vercsegyházi General 
El yár avatásán vett részt. 


de látogatást tett a Pénzűgymi. 


misztériumban ís. A PM.be! 

togatás közelebbi okáról Gizco- 

letto nem nyilatkozott. 
MUNKATÁRSUNKTÓL 


tr — 


— Print-ServerF— 
11 Mbos Wireless 

Firewatl 

Broadband Router 


Wireless Barricade 


Za 
A helyes égyenlet / 


Mobilközpont 


(Folytatás az 1. oldalrólj 
Az Ericsson ma. a kelet-közép- 
curópai  mobiltelefon-piacon a 
harmadik helyen áll, tájékozta. 
tott Wágner Tibor. a régióköz. 
Pont igazgatója 

Bár a közös fejlesztések erő- 
teljesen a harmadik generációs 
ermékekre összpontosítanak, az 
közös mobilkészülékek a 
GPRS techoológián alapulnak 
nésük 2002 első 

árható. Az új cég 

nem hoz létre saját gyántóbázist: 
tészben az Ericsson gyártópart 


nerére, a Flextronicsra, részben 
4 Sony gyártóbázisaira alapoz. 

A vegyesvállalar jelenlegi 
termékportfőlióját a két alapító 


lévő kínálata alkotja A Sony 
inkább olyan tulajdonságokkal 
áta el készülékeit. amelyek a 
fiatalok számára vonzők: pél- 
lául a CMD-MZS kétórányi 7e- 
me felv alkalmas memó- 
riakáryál tartalmaz. Az Ei 
on termékei többnyire techno- 


js- 


lógisorjentáltak, így új készülé- 
ek zörne támogatja például 
a GPRS-t és a WAP legújabb ) 


verzióját. de már a Bluetooth is 
megjelent (T39, T68). Érdekes- 
ség az Encsson első színes kép- 
ernyős készüléke, a T68, vala- ! 
mint az 59 grammos, apró T66 ! 
(ez utóbbi nem GPRS). 


ILLÁSZ JUDIT 


jr eeesthuljeay arc 
rönlinez át atot5én 


E. mens szt huto, arc h pb 
12001. ra. 2. ra 10. 


A legmagasabb ajánlat 
2001. október 19-én 


26000 Ft vu 


AKTUÁLIS 


A UPG a lopások ellen 


A Budapesti Rendőrfőkapitány - 
sággal együttműködve lép fel 
zközlopások és a zugtele. 
víziózás ellen a UPC Magyar- 
ország. Mint a UPC vezérigaz- ! 
gütő-helyettese, Szalay Doroty- 
fya elmondta, az utóbbi időben 
— különösen a fővárosban — 
gyakorivá vált a kábelek, szű- 


rők, jelerősítők és egyéb hálóza- 
ti eszközök eltulajdonítása, ami 
több tízmillió forint kárt okoz a ! 


társaságnak. A lopások követ- 
keztében. többször előfordult 
hogy a szolgáltatások minősége 
romlott, illetve a szolgáltatás 
maradt. A BREK nyomozói ed- 
dig mintegy 15 millió forint ér- 
tékű lopott eszközt találtak meg. 
A zugtelevíziózók felderítésére 
a UPC szakemberei ellenőrzé- 
seket tartanak. 

A UPC Magyarország kábel 
televíziós előfizetőinek száma 
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meghaladja a 600 ezret, Buda 
pesten a bekapcsolt háztartások 
száma 210 ezer; 80 százalékuk 
már az átépíten, interaktív há. 

akozik, Szalay Do. 
helyezte, hogy 
országon ís bevezetik 
a televíziókészülékkel igénybe 
vehető korlátozott intemetszol 
gáltatást 


( MALLÁSZ JUDIT 


sonlinez mevsttuhisesznen 
onlinez eevsehudk 
Re (4001/20, 219 
eonxszl hurok arehoho, 
0919. 13. 6.29) 


Bővít az Asbis 


Felvette kínálatába a Canyon 
alaplapokat az Asbis hazai kép- 
viselete. Mint október §-án. a 
Pak RL-vel közösen tartott saj- 
tótájékoztatón elhangzott, az In- 
tel és Chaintech márkák mellé 
az Asbis az alacsony árfekvésű- 
nek számító Canyon alaplapo- 
kat is felvette a választékába. ! 


Ospro Elite 
Palmtop 


! je elmondta, mostantól 


Nagy Gábor; a cég ügyvezető- 


2 viszonteladóknak is tudnak 
alaplapot ajánlani. akiknél az ár 
az elsődleges szempont. A cég 
átszervezte értékesítő csapatát; 
külön részleg foglalkozik a nagy 


szakmai hozzáértést igénylő 
termékekkel. Terveik szerint ! 


még idén szoftverek is kerülnek 
a palettára a számítógép-alkat- 
részek mellé, de kínálják majd 
a Verítas backup. programjait, 
illetve alforgalmazóként a Mic- 
rosoft szoftvereinek egy részét. 
A szintén viszonteladókat ki- 
szolgáló PAK Rt. elsősorban a 
kisebb vállalkozásokkal áll kap- 
csolatban, így Jól együttműkö- 
dik a főként nagyobb vevőkkel 
dolgozó Asbisszal. 
cs 
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Most érdemes licitálni! 


KIKIÁLTÁSI 
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A PSINET MAGYARORSZÁG 
15 belépett a VolP-piacra. 
A PholNet márkanevű szolgák 
tatas elsődleges célközön- 
sége a professzionális üzleti 
felhasználói kör, a virtuális 
Mmagánhálózattal rendelkező 
társaságok, A szolgáltatásnak 
nincs alapdíja, a megrendelőt 
csak az internetkapcsolat dija 
és a beszélgetések másod- 
Perc alapon számlázott költ- 
sége (kapcsolási díj nélkül) 
terheli. A nemzetközi hívások 
díjai átlagosan 30-40 
százalékkal alacsonyabbak, 
de a belföldi vezetékes 
és mobilhívások tarifái 
ís kedvezőbbek, mint 
a hagyományos telefondíjak. 
Mallász Judit 


A WEBIGENNÉL 
az eMegoldások kerültek 
előtérbe — e gondolattal 
értékelte oktőber 18-án a cég 
fennállása óta eltelt időszak 
eredményeit Kóka János 
és Báthory Balázs. 
A cég működésében kiemelt 
szerepet játszik 
az eMegoldások üzletága. 
A vállalat elsősorban az elekt- 
ronikus megoldásokat állítja 
előtérbe, ezért az október 1-je 
Óta önálló üzletággá vált 
eMegoldásokat jogilag 
is külön cégbe szervezik 
a következő hónapokban. 
A 15 hónap eseményeit 
elemezve a tulajdoni 
hányadok változásáról is szó 
esett: az eredetileg a PSINet 
tulajdonában lévő csaknem 
15 százalékos hányadot 
a Wallis vásárolta meg, így 
az alapításban is részt vevő 
magánszemély mellett 
a Webigen lett az egyedüli 
többségi tulajdonos. 
A vállalat ma több stratégiai 
befektetővel tárgyal, és akad 
köztük hazánkban működő 
külföldi befektető ís. 
A tárgyalásokat várhatóan 
még az év vége előtt 
eredményesen befejezik, 
a vállalat stratégiai irányítása 
ezt követően ís a Webigen 
kezében marad. 
A Webigen negyedik 
negyedéve már nullszaldós 
velt, és a tervek szerint 
a 2002-es esztendő is 
nuliszaldós fesz. 

Trautmann Balázs 


ar záta, az olyan 
atyak JÓ MNCBÁGÓ Me ehalrmazás, . nyozatátb 


A PRIMERGY EZ90 diát et" Pociharó I pencmsazoma meáaszapssszarver a ketkez 
zteb aalmazázok izöatánárs Jer vaztók. Kimágasó rindnége én bövzheztsége öatamsa 
tesz az olyan prokesazionáta ien srámása. 610 a hövetvé igáryak melet aimesony 
műköGbsse iznmeteTEtő tsön mgesüméryű szerver ererés 


9. Dud rés Porture 11 proomazo 
(23 tre — 1.0 Get 
19 129 ME RAN frazmzn € GZ 


ITÍTTC 
í UJ IS éesénee 


Zöld Ricoh 


(Fáj 
Árbevételük 34 sz. 


az 1. oldalról 
alékkat haladta meg 


a tavalyi első félév 788 millió forintos 
bevételét, és magasabb a tavalyi év má 
sodik félévénél is. Az elmúlt 6 hónapban 
több mint 1000 másológépet értékesítet. 


túlnyomó részük már digitális meg. 


olt, és összbevételük 70 száza 


a digitális multifunkciós eszkö. 


zt a forgalmukban 


bb rudású, így na: 
mode 


rtneri körből. végül. de nem ut 
s mértékben felváltották a kü 
érleti konstrukciókkal, amelyek 


Új fénymásoló az Aficio Color 6513-as, amely percenként 


5 darab A/3-as színes másolat készítésére képes 


ton kívül helyezett rendszereket vissza 
vásárolja (a megsemmisítést egy m 
) és begyűjti a kiürült festékka. 
ákat (egy é 
kos visszagyűjtési arányt értek el). A 
begyűjtött alkatrészek és kazerák je- 
ntős hányada visszakerül az anyac 
ket. A Ricoh 


an gyárat is 


alatt mintegy 15 száza 


nosítjá 
Európában például két ol 
ahol zárt körülmények között 
stékkazetták újrafeldolgozása. 


zajlik a 


VÁLISON velünk 
SEBESSÉGET! 


XI 


Műszaki fejlesztésük az 
ózonkibocsátás csökkei 

tésére ix kiterjedt: u ko- 
rábbi modellekben hasz 
nált hőrögzítéses eljárás 
hőigényét. csökkentették, 


már nincs szükség 


így ma 
Szonszűrő alkalmazására. 
Ennél ís fontosabb azon 
ban a modem környezet 
védelmi elveknek megfe. 
az új be 
rendezések például nem 
alvó üzemmódba helye. 
zik magukat, hanem tény- 
legesen kikapcsolnak; az 
elrontott másolatok kiküi; 
szöbőlését egy könnyen 
elkészíthető. próbamáso. 
lat segíti: a papírtakaré 
kosságot az új fejlesztések támogatják. 
a sebességcsökkenés nélküli kétoldalas 
t az a lehetőség, hogy 
kicsinyítéssel több oldal ís összevonható 
oldalra. 


lelő működés: 


másolás, valarni 


RÉVÉSZ GÁBOR 


FAT OGEETOEYTAY VEIENTZETTS 

ONJÍNe: mez ett 1 

5 vermázthujujuag achivam po 
(200416. 39 


Informatikai cég 
haladó számítástechnikai 
ismeretekkel rendelkező 

munkatársakat 
keres. 
ügyfélkapcsolatok és 
háttértámogatási feladatok 
ellátására. 


Jogosítvány, gépkocsi előny 


Önéletrajzokat 
a hr-inforáfreemail hu 


címen várjuk. 
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"AXE 
a Pantelnél 


AXE-központot telepített a PanTelnél 
Ericsson Magyarország. Az AXE kap 
csolatot létesít a Panel IP-hálózata és a 
hagyományos távbeszélő-rendszerek kö. 
zött, Mivel a központ alkalmassá tehe 
tő arra, hogy a hagyományos áramkör 
kapcsolt forgalom vezérlését csomi 
kapcsolt hálózaton végezze, a szolgálta; 
tók elkerülheúk a szolgáltatásközpontú 
dedikált hálózatok kiépítését Másik elő. 
nye, hogy támogatja a távközlési szab. 
Ványokat, ezáltal biztosítja az 
ködést más rendszerekkel. Az AXE ré- 
vén a szolgáltató két fejlődési út közül 
laszthat: az Ericsson Engine koncep. 
ciójának részeként az AXE egy speciális 
szoftver segítségével úgynevezett tele. 
fonszerver-funkciót lát el, azaz képes a 
jövő többszolgáltatású hálózatainak ve 
zérlésére; az úgynevezett Open Network 
Gateway koncepció a nyilvános kapcsolt 
telefonhálózat IP-konvergencia irár 
mti meg a továbblépés lehetőségét. 
MALLÁSZ JUDIT 


te: 


Vezető ipari vállalat integrált informác- 
ciós rendszer bevezetéséhez keres an- 
al 


golul jól beszélő fi; 


rendszerszervezőt 
budapesti munkahelyre, 

Az érdeklődők 
részletes szakmai önéletrajzukat 
és jövedelemigényüket 
a következő címre küldjék: 


COATS Hung 


1325 Budapest, Pf. 


ry LTD. 
in 


a 


Számítástechni 


s Infokloszk? 
s Webterminál 


s Érintőképernyű 


www.touchscreen.hu 


HI BAxkSoft 
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Őszi seregszemle 


A Fujitsu Siemens Computer október 
második hetében tartotta öszi rendezvő. 
nyét. Paul A. Stodden, a Fujítsu Siemens 
Computers elnöke megnyitóbeszédében 
elmondta, hogy az idel év statiszúkái 
már eddig is kedvezőtlenek voltak, ám a 
szeptember 11-ei események következ 
ményeként újabb negatív hatás érzékel- 
hető a világpiacon, Az FSC első féléves, 
auditálás előtti, előzetes teljesítménye 
2.5 milliárd euró. A teljes üzleti évben 
5.9. milliárd eurós forgalmat remélnek. 

A termékváltásokat részben erre az 
nyre időzítették. így most több új. 
donságot is megismerhettek a résztve- 
vők. Az SX-54-es kéziszámítógép egy 
Windows CE 3.0 alapú, színes képer- 
nyős gép, amelybe egy kétsávos GSM. 
telefont is beépítettek. A 
adatátvitel mellett beszélgetésre ís alkal 
mas, ha mikrofonos fejhallgatót csatla- 
koztatnak az SX-54-hez; a diktafonos 
üzemmódhoz viszont belső mikrofonja 
van. Új bejelentés a Celsius-sorozat A és 
H ragja. Mindkét gép 15,1 hüvelykes kí- 
jelzője 1280x1024-es felbontásra képes. 
A grafikus munkaállomásként ajánlott 


Mirész az 


noteszgépek motorja 1-1,13 gigahertzes 
mobil Penrium III-as proccsszor, továbbá 
kivehető billentyázetük. chipkártya-ol, 
vasójuk és ujjlenyomat-érzékelőjük van, 
AH változatot 64 megabájt DDR. RAM. 
05 Nvidia Ouadro2 Co képernyővezérlő. 
vel látták ol. Az eseményen bemutatták a 
PC-k teljes választékát: az eddigi kizá. 
intel alapú kínálatot az AMD pro. 
ccsszorral felszereli gépekkel bővítették. 
A Primergy kiszolgálócsalád új tagjait 
ís bemutatták: két 1 U magas egység 
az egyprocesszorós L100-ast, a kétpro. 
1L200-ast és harmadikként 
egy kétprocesszoros 2 L 8 
get (P200), A kétprocésszoros egységek 
RAID ! tárolómegoldást is tartalmaz. 
nak. A belső bővítésre 4 darab 64 bites 
és 2 darab 32 bítes PCI-modulhely szol; 
gál. Az egység ideális a többszörös ki. 
szolgáló. konfigurációk létrehozásához. 
A Primepower kiszolgálók új modelljei 
560 és 675 megaherizes Sparc 64 GP 
progesszorokat kaptuk. A belső tárolót 2 
bájtos modulokból építik fel, az el 

érhető kapacitás 512 gigabájt 
KRIZSÁN GYÖRGY 


CESSZOTOS 


EPSON kivetítő 


vásárol tőlünk." 
Miért ne tenné On is! 


JEMPSO - SVGA, 1000ANSI, 2.1kg 


EMP715 - XGA, 1200ANSI, PCMCIA kártyaholy, kép a képben funkció 
ÉMP7600 - XGA, 2200ANSI, kép a képben funkció, cserélhető lencsék 


EMPS150 - XGA, 3200ANSI, számítógéphálóz 


Az ár az egyik erősségünk: 


"A kívetítőkben 


Telefon 327 8429 
mail infogdepsonorojecton hu 


panelek 754-át 
az EPSON gyártja 


) munkaállomás 


használt LCD- 


/ EPSON 


Axico-nap 


Október kilencedikén, a Stefánia-palotá 
ban elsősorban professzionális felhasz 
nálóknak rendezte meg szakmai napjái 
az Axico Kft. Horváth Huha. a cég ügy 
vezetője elmondía, forgalmukban vissza 


szorult az alacsony énéktőbbietet hordozó 
berendezések aránya Az ok az általános 
recesszióban és a nagy bevásárlóköz. 


Pontok erősödő elekironikai kínálatában 
rejlik, így fitgyelműk mé 


jobban a pro- ! ri 
dö. be 
lemválasztékuk 


fesszionális piac felé terek 
Számítástechnikai 
eddig is a speciál 


tásához és bővítéséhez kínált r mc 
sokat, Kínálatuk új elemét, a M ís 
állványos kívítelő szerverházsát és pe- ! zat 
rifériatárolóit 1.2-6 U magas kivitelben ! am 


forgalmazzák. A 


fapakbál az Intel vá- ! kéj 


aátkapcsolók növelhetik tovább: ezek 
5l többféle modellt forgalmaznak 
Digítális fényképezőgépekből m. 
ak a hivatásen felhasználóknak 
delleket érték uk eddeg 
forgalmazott 01 media san 
tának legújabb SOSOZOOM. 
1y 4.13 millió £ ri rt 
pes. A Nikon ányai k 


lasztéka,  hártértárillesztés 5.47 milhó képpontot megkült e 
több más A. modell mellett - az ! Dix emelhető ki, etihez tött 
Ultra 60 SCSI RAID-sorozat áll a rend- ! féle objektív illeszthető. ( kíná 
szerépítők rendelkezésére, Hártértárként  latukban a Nikon diaszkenner son 
IBM merevlemezeket, mentőperi mtvész ágon 
ként Tandberg Data szalagos egyy 

kínálnak; mindkét gyártónak vannak ! zta anaa aevnzn ság 


SCSTillesztőfelületű modelljei. 
ködés biztonságát a ServSwitch perifé. 


A mű. 


online: "" 


Szakmai Nap 


Jöjjön el szakmai napunkra, 


ahol a DELL termékújdonságaíról 


és a HUMANSoft ehhez kapcsol 


tódó 


szolgáltatásairól első kézből kaphat 


információt. 


2001. november 8. 


csütörtök 9.00-14.00 


Westend Hilton 
Budapest 


(1069 Budapest, Váci út 1-3.) 


Részletes program és regisztráció: 


www.h soft.hu/eveni 
felvilágosítást kaphat az info: 


/szakmainap vagy 
ehumansoft.hu e-mail 


címen és a 270-7689-es telefonszámon 


HUMANSsOft Kft. 

1131 Bp. Dolmány u. 12. 

Tel.: 270-7600, fax: 270-7679 
infoghumansoft.hu 


Szakmai nap 
az intelligencia jegyében 


Megfelelő — magyar és nemzetközi nem kis mértékben járultak hozzá az új 
anyavállalat) alkalm 
síteni ma- ( határo; 


nbergárdájáv ások. A közelmúltban. szintén 


t fejlődést mutatott a félvezető. 


yaror lenlétét a Motorola Jelenleg a budapesti központ 

A 200 ámos területen - így pél- ) 5 szág képviseletét is ellátja. 
ák és a GPRS-tel nem utolsósorban a ken 

ber gazat- ) kedelmi, kormányzati és ipari megoldá; 

Iigens kommuniká sokra, ezen belül ís a Tetrára tért ki Ga 

komoly siker lambos, Hangsúlyozta: a Motorola már 


Az eredményre ) 1998-ban kiépítette mi Tetra 
rét. A cég ezen a területen 
1 és személyi erőket kon 
Reményeik sze 


határozó résztvevői lesznek a 


Tetra-projektnek. Az idei rendezvény az 
intelligens kommunikációs megoldások 
bemutatását és megismertetését helyezte 


a középpontba. 
már kial: MALLÁSZ JUDIT 
árdál, és 


at támogatását i. 


var. mobiltelefon-piacon. Ehhez 


na 


" d 
Fél évtized, amelyet azzal töltöttünk 


hogy biztosítsuk az üzleti életben a a 2 
sikerhez vezető út informatikai hátterét, § 2001. november 13 


tl " Közlekedési Múzeum 


Unnepeljen velünk és smefje meg : 
azon üzleti megoldásoinkot, ömelyek k Online regisztráció és részletes 
megvalósítják az EU-csatlakozásra . információ a honlapunkon; 
felkészült, sikeres vállalot komplex. , mwwmavinformatika hujjubi 
informatikai hátterét. vi ez . 
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Lezárult a nép 


AKTUÁLIS a] 


számlálási 


adatok bevitele 


Október 12-én a mintegy 1.5 millió két- 
oldalas, A/3-us adatlap 91 százalékának 
feldolgozásával utolsó fázisába érkezett ! 
a tavalyi népszámlálás egyik legfonto- 
sabb mozzanata, a felvert adatok rögzí- 
tése OCR-technológiával, Így november 
elejére — a tervezettnél 1 hónappal ko- 
rábban — lezárolhat az adatbeviteli pro- 
jekt. Ebből az alkalomból a KSH és a 
projekt fővállalkozójaként szereplő Bull 
Magyarország a feldolgozás színhelyén, 
az Állami Nyomdában beszélt a folya- 
marról, illetve a további lépésekről. 
Mint Soós Lőrinc, a KSH elnökhelyet- 
tese elmondta: a Hivatal szempontjából 
a projekt azért tekinthető eredményes 
nek, mert ők csak az adatfeldolgozást 
vásárolták meg. így költséghatékony 
megoldáshoz jutottak. A rendszer tech- 
nikailag is jól vizsgázott: a szükséges 
tanítás" után csak az adatlapok 1-2 szá- 
zalékánál volt szükség utólagos kézi 
korrekcióra, A beolvasással egy időben 


) Jezajlott az a mintegy háromszázféle lo. 


ikai ellenőrzés ís, amelyet a KSH mun- 
katársai építettek be az előfeldolgozó / 
programakba: 

Az 14 milliárd forint összköltségen 
kiépített OCR-rendszer (amelynek költ- 
ségeiből mintegy 60 százalékot tett ki a 
hardver és a szoftver) további sorsáról 


] Ancsin Zoltán projektigazgató beszélt. 


Mini mondta, egyrészi a Bull további 
projcktekct keres, másrészi kérésükre a ! 
KSH megvízsgálja, hogy a folyamatos ! 
statisztikai felmérésekből melyeket le- 
her úgy átszervezni, hogy a most bevált 
technológiával feldolgozhatóvá váljanak. 

Egy biztos: a KSH szerint a most ! 
használt adatbeviteli mód nemcsak gyors 
(decemberben már megjelennek az első 
adatok, ami nemzetközi szinten ís ki 
emelkedő eredménynek számít), hunem 
jóval olcsóbb, mint volt a korábhi kézi 
"megoldás. 


RÉVÉSZ GÁBOR 


Munkában 


a Döntőbizottság 


Október 10-én megtartotta alakuló ülé- 
sét a Hírközlési Döntőbizottság. Az 
eseményen Stumpf István kancellária- 
miniszter hangsúlyozta: fontos, hogy a 
döntések az adott jogszabályi keretek 
között mindig szakszerűek legyenek, 
Ez alapvető feltétele annak, hogy a ma- 
gya túvközlési piac gyorsan fejlődjön 
d 


niszter a távközlési piacnyitás kapcsán 
az infokommunikációs ágazat előtt álló 
feladatokra ís felhívta a figyelmet A 
célhoz vezető egyik eszköz az elekt- ! 
ronikus kormányzatnak a megteremté- 
se, amelynek először a Hírközlési Fel- 
ügyeletnél (HÍF) kell megvalósulnia. 
Frischmann Gábor, a Hírközlési Dön- 
tóbizottság elnöke bejelentette, hogy 
október 4-én, határidőre megérkezett a 
Matáv első beadványa (a hurokmeg- 
osztásra vonutkozó referenciaajánlat): 
három döntőbiztos már foglalkozik az 
üggyel, október 10-én pedig elkezdőd- / 
tek a jelentős pinci erővel rendelkező 
Szolgáltatók. kijelölési munkálatai. A 
döntóbiztosok munkájuk során termé- ! 
szetesen támaszkodnak a HÍF munka. 
társaira, de adott feladatokhoz külső ! 
szakértőket ís bevonnak. Várható egy- 
fajta udvari" szakértői kör kialakulása, 
ami minden bizonnyal a hazai szakértő- 
cégek számának megszaporodását ís je- 


50-60 döntőbizottsági 


lenti majd. Frischmann Gábor 2002- 
ben 50-60 olyan döntőbizottsági ü 
re számít, amely az egységes hírközlé- 
sí törvényből fakad. Ezek mellen ter- 
mészetcsen különféle vitás ügyek is 
lesznek 


( MALLÁSZ JUDIT 


SONTÍNe: 777 szeheyutag archivum ota 


12001722, 20. 401 
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VÉLEMÉNY 


Kezdők szerencséje 


-7 Egy szabad társa: 
dalomban a játszmát 
információnak hív 
ják. Nem nyerhetjük 
meg a játszmát, ha 
bűján vagyunk az in- 
formációnak. 

- Bármi áron nyer: 
mi, miniszter úr? A 
nemzeti jövedelem 7 

alékát fordírják 

— Megértem az adófizetők Alláspont- 
ját. Az emberek értéket akarnak a pén. 
zükért kony szolgálatot. Ezén ra 
gsszkodunk az információszerzési díj 
hoz. Ezék an terroristák nem díétáznak 
odabent — és jogszerűnek gondolom, 
hogy akik bűnösnek találtattak. fizessék 
a letartóztatásukkal és az ügyüűkkel kap- 
csolatos információszerzési díjakat 

Gondolja, hogy a kormányzat weg 
nyerheti a csatát a terroristák etlen? 

- Ő, igen. Erkölcsi. 
leg fölönük állunk, 
kívédjük az összes 1á- 
madást, és nem en. 
gedjük őket a térfe. 
lünkre. . Mondhatom, 
hogy majdnem a játsz- 
ma végén tartunk. 

De a bombázássorozat már tizenhá. 
nom éve tar. 
Kezdők szerencséje... 

Félreértés ne essék, ez a párbeszéd a 
valóságban nem hangzott el, esupán cel 
Iuloidszalagon és más adathordozókon 
tétezik; Terry Gilliam tíres filmje, a 
Brazil kezdődik így. Érdemes megnézni, 
talán sosem volt ennyire aktuális 

Nemrégiben írtunk arról, hogy nehéz 
lesz védekezni a lehallgatóeszközök hasz. 
nálatát sürgető erők ellen: a cívilszerve 
zetek hiába tiltakoznak, a közelmúlt ese. 


ményei igazolják a törekvést. És tényleg, 


Hét nappal a World Trade Center el 
len végrehajtott támadás előtt adtunk hírt 
arról, hogy az Európai Unió elfogadott 
egy jelentést. amely kimondja, hogy az 
Echelon nevű rendszer igenis létezik. Az 
EU-bizottság elé került fogalmazványt 
olvasva kiderül, hogy az államérdek vé- 
delme esetén az Echelon és a hasonló 
rendszerek használata nem ütközik tör. 
vénybe, az üzleti jellegű hírszerzés vi 
szont igen. Eddíg rendben is volnánk 
Európa védeni akarja magát az amerikai 
aüzleti" hírszerzéssel szemben, és ez 
államérdek, Dec a fogalmazványban 
más ís áll: mindegyik ország végez a 
magánszférára is kiterjedő lehallgatóte- 


vékenységet — Írország és Luzcmbarg 
kivésedével. Ők ís csak azér nem, mer 
nincs számottevő titkosszolgálat 

Azóta ójabb dolog történt: az 
szenárus áldását adia az 
rendszerek lehalligutásánai kite 
szorgalmazó javaslatra A lekall 
rendszer internetes eleme a 
nevű írszal amely az amerikai 
ságügyi minásztérius honlapján kö 
zölt vélemény szerint jól í 
Furcsán hangzik ez azok iz 
tesztelők maguk mondj 
nem rendelkezik megfek 
közökkel. amelyek megmondanák 
ki használta és mire. 

A Carmivore kritikusai 
ból az deről ki, ami e 
16: ha már a u 
re, a szűrés lény 
ná válik. Először ís. jó máni. 
szakértők a Carnivorr korábba 


erik; 
trocúkiz 


2 Carnivore 


ő auteáló 


alfa. 


tesztelték. nem a legújabb, 
ban lévő verziót. Másod: 
rábbi verzióra vonatkozó 
nyitották, h. 


öt, még a ko. 
kk ss béze 


az eszköz bárm 
az adott hálózat 
jet 


formációt el tud fog 
iben — ez pdi 
korlátlan felhasználás lehetős 


aével 
adott beadvány á; 


internet lehallgatásában a címinformá 
ciók vizsgálatát engedélyezi. a tartalom 
elemzését nem (bár nem mondja mes 

mit nevez mrtalomnak). A korábban b 

nyújtott és végül elutasított Anti Terro 
rism Act egyenesen odáig megy. hogy 
előzetés bejelentés é: tvezés nél 
kül lehetővé teszi bármilyen számísóge 


pes behatoló lehallgatását. 

Visszatérve az Echelon ügyés 
EU-jelentésből aligha következik 
haligatóeszközök fejlesztésének vissza 


fogása 
Nálunk lehallgatás ügyben igazán 
egyszerű u helyzet: be akarunk kerülni 
az Európai Közösségbe, így követni 
juk. netán túllihegjük az ottani narmi 
kat. Erős civilszervezeteink nincsenek. 
Kérdés, hogy milyen áron ígazodunk 
majd az EU-állásponthoz; Jogos a féle- 
lem, hogy bármi áron. 
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Ndatbányász algoritmusok 


nodi ( 3n ma már 


adatbányászat 


ij 1 jöv h da 
ötnek, így nemcsak az e k em a dönt 
kkünkben k 34 latbányászati algoritmus előnyeit és tjük 
7 guk ís használnak adatbányászati esz- ) algorítmust fejlesztettek kí. Ezek egy ré- ) rab csoport elemeit addíg cserélgeti, míg 
3 közöket, így mindenkinek érdemes meg- ) szét felosztó algoritmusoknak nevezik, ! az egymáshoz közel eső elemek egy 


bányászat ntje a ) ismerkedni a bennük alkalmazott mo- ) mivel azok az adatbázist egyetlen nagy ! csoportba nem kerülnek 
elem- ! dellekkel. csoportból. kiindulva dat k fel. A [Mit jelet 
biztosítási másik ismertebb megközelítést összeg; ej 


ív eljárásnak hívják: 


az egymáshoz közel eső 


tatisztiku 


zők teometriai megkö. 


sben rejlik. Az adatbázis rekordjai 


matemankusokra tarto. ző vagy agglomci 


gendő, először minden egyes rekord külön cso- utók olyan vektorokként ís, 
ha ők értik a bonyolult algoritmusokat. ! mes igénybe venni. portót alkot, majd az iteratív folyamat ! lyek koordináta:rendszerbe képezhetők 
a döntéshozók pedig a felfedezett ösz során a rekordok néhány nagyobb cso- ! le. Ilyen leképezés látható az 7. ábrán 


an hozhatják meg! pg ua ra porttá állnak össze. A k-közép módszer ! kételemű rekordokból álló. mindössze 
n. könnyen hasz. , Krközép módszer előre meghatározott, k számú csoportból. ! néhány rekordot tartalmazó , adatbázis 
tó eszközök ré Sokaságokon belüli csoportok megtalá- ) indul ki (innen a név), majd a folyama: ) elemcít rüntetrük fel. Az ábrán látharó 
azonban a döntéshozók nemegyszer ma- ! lására - más néven klaszterezésre tőbb. ! tos íterációk alatt az algoritmus a k da- ! pontok mindegyike egy-egy rekordnak 


2 de más, hasonló, de nem pontosan egye- 
rő eloszlású virágcsokor esetén nagy 
valószínűséggel hibázni fog. Például a 
fa az x-40 és y-75 paraméterű virágot 
tulipánnak osztályozza, de mivel a min- 
tahalmaz csak nagyjából követheti egy 
tényleges populáció tulajdonságait, van 
esély arra, hogy az ismeretlen virág nem 
tulipán. Minél több az elágazás a fában 
És minél kiscbb a mintahalmaz, annál 
nagyobb a biba esélye. 


Hogyan készül a fa? 


A csomópontok a rekurzív particionálás 
elnevezésű módszer alapján jönnek lét- 
re. A rekurzív particiónálás egy meg- 
felően választott mintán dolgozik, ennek 
összetételében igyekszik reprezentálni a 
valódi adathalmazt. Az első lépésben az 
összes rekord egyetlen nagy cellában 
helyezkedik el. Az algoritmus kipróbál 
minden lehetséges bináris részekre bon- 
tást. Ha példáni az életkor adat 73 érté. 
ket vehet fel 18-tól 90-ig, akkor az első 
bontásban külön szerepelnek a 18 éve. 
sek rekordjai és külön a 18-nál időseb- 
bek. A következő bontásban külön sze- 
repelnek akik 18 és 19 évesek és külön 
az idősebbek, és így tovább. Az algo- / 
ritmus azt a felbontást választja ki az ősz- 


az algo- 
ritmus továbbagrik a következő kérdés- 
re. Minden egyes elágazásnál újabb cel- 
iák alakulnak ki, és ezek egyre inkább 
hasonló rekordokat tartalmaznak. A fo- 
lyamat elvileg addig tart, ameddig csak 
egynemű cellák maradnak. Általában vi- 
szont az eljárás nem megy el eddíg. 

A már említett okok miatt nem opri- 
mális az utolsó rekordig osztályozni az 


adathalmazt. A legjobb bontás ugyanis / 
az első, mivel ott az algoritmus még az ! 
egész halmazon dolgozik, minden rákő- ! 
vetkező csomópont kisebb. ennélfogva 
kevésbé reprezcatatív adathalmazt VIZS- 
gál. Például tegyük fel, hogy a dönté. 
si fát emberek magasságának becslésére 
használják. és eljut egy olyan részhal- 
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3. ábra 


mazig. amelyben egyetlen magas Jakab 
nevű található, valamint hét jóval ala 
csonyabb ember. Ekkor az algoritmus — 
megcélozva a legtisztább bontást — elkű- 
lóníti Jakabot a többitől, és a következő 
szabályt hozza: , Minden Jakab nevű 
ember magas" 

A fentihez hasonló hibák elkerülésére 
két technikát alkalmaznak: a fa , nyesé- 
sét" és a bonsai technikát. Az utóbbi a fa 
növekedését állítja meg, tesztelve, hogy 
azt bizonyos csomópontnál érdemes-e 
tovább bonrani, A tesztek lehetnek olyan 
egyszerűek, mint a rekordok számának 
korlátozása, és lehetnek bonyolultabbak: 
a további bontás szignifikanciavizsgá- 


lata. A fa megvágásakor az algorítmus 
hagyja a fát növekedni, majd megpró- 
bálja megtalálni és kizámi az elemzés- 
ből a nem megfelelő ágakat. 


Előnyök és hátrányok 


A döntési fák használatának talán a leg- 
fontosabb következménye, hogy a fa 
nem képes a bemenő változók közöt- 
ti kapcsolatot felfedezni, mivel csomó- 
pontjaiban egyszerre csak az egyik vál- 
tozót vizsgálja. Például valószínű, hogy 
egy hiteleket tartalmazó adatbázisban Jé- 
tezik a hitel kezdeti összegét és a fenn- 
maradó egyenleget tartalmazó mező, 
jóllehet ezek egymástól független elem- 
zése információvesztéssel jár. A két vál- 
tozó aránya mindenképpen értékes in- 
formáció, de ezt a döntési fa csak akkor 
tudja kezelni. ha a változákból az elem- 
ző arányszámot származtat, és azt külön 
szerepelteti a rekordokban. 

Numerikus értékek esetén a (a általában 
csak a nagyság szerint tud osztályozni. 
Ez a legtöbb esetben nem okoz gondot, 
de az effájta osztályozás közben elvész 
az értékek elosztásában rejlő információ. 

Előny azonban, hogy a numerikus ér- 
tékek esetén az eljárás nem érzékeny a 
skálabeli különbségekre, sem a ferde 


vagy extrém eloszlásokra. Ez az előny 
könnyebbé teszi az adatok előkészítését, 
! mivel nem kell őket normálni. 

A kategorizált változók problémákat 
okozhatnak. mivel elképzelhető, hogy ! 
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(levól8) 


az algoritmus minden kategóriára ágakat 
hoz létre, s ez 4 fát szövevényessé teszi, 

A legtöbb csetben a döntési fa szabá- 
lyai könnyen megérthetők és átfordít- 
hatók pszeudonyelvre, vagy egyenesen 
SOL-parancsokká. De. akadnak olyan 
csetek, amelyekben a fa annyira átlát- 
hatatlan, hogy a generált kifejezés leg- 
alább. annyira bonyolult, mint maga a 
probléma. 

A döntési fák azt a rekordmezőt teszik 
sz első helyre, amelynek mentén a leg- 
Jobb bontás érhető el. Sokszor a döntési 
fákat kizárólag az input változók fontos. 
sági sorrendjének megállapítására hasz- 
nálják, E jellemző másik folyománya, 
hogy mivel a fontosabb változók a fa te- 
tején találhatók, könnyű kiszűrni a gya- 
núsan jó változókat. 

Összefoglalva: a döntési fák osztályo- 
Táskor és becslésekkor működnek jól, 
néhány nagyobb kategória esetén. A 
döntési fák előnyösek továbbá olyan, 
könnyen érthető szabályok kialakításá- 
ban, amelyek átfordíthatók SOL-re vagy 
emberi nyelvre. 


(gyfélkapcsolati, 

jállíítéllígeneta rendszereket, 

Az analitikus CRM területén az Oracle 
adatbázis a Data Mininggal, a 9i alkalma 
Tásszerver (Si AS) pedig a Personalization 
személyreszabási funkcióval bővült. A. 91 
"Data Mining adatbázisba integrált adatbá- 
"nyászati motorból és egy Java API-ból áll, 
ezzel a fejlesztők bármely Oracle alapú üz. 
letiintelligencia-, udanárház- vagy tranzak- 
ciós rendszerbe beépíthetik az adatbányá- 
szati modelleket. 

A Data Miningéval megegyező adatbányá- 
szati algorítmusokat használó Personaliza- 
tion segítségével az ügyfelek számára valós 
sa személyreszabott ajánlatokat  tehe- 


VEZ Öraele operatív. ügyfélkapcsolati rend- 
szere, az Oracle CRM új, I1i verziója beépí- 
tett adatbányászati funkciókkal rendelkezik, 
és ezzel számos, előre definiált üzleti problé- 
mához készít automatikusan modelleket. il- 
letve számít eredményt. A CRM-temmékcso- 
Port marketingmenedzsment-modulja, . az 
Oracle Marketing Online ugyanakkor adat- 
bányászati algoritmusokkal automatizálja a 
modellkészítést és a célcsoportok költségha- 
tékony kiválasztását. 


Data Mining 9i 

Az Oracie9i Data Mining az Oracie9i adat- 
bázis-kezelő Enterprise Edition változatának 
opciója, amely osztályozást, előrejelzést és 
asszociációi végez. A modelikészítési és 
eredményszámítási funkciók Java alapú 
APl-n keresztül érhetők el. A szoftverrel 
fontos összefüggések és korrelációk tárha. 

tók fel az ügyfelek viselkedése és különféle 
események között, így olyan stritégiákat le. 
het kidolgozni, mint: 

"az ügyfelek elvándorlásának megelőzése, 

" további termékek eladása a meglevő úgy- 
feleknek, 

" új ügyfelek toborzása, 

" csalások felfedése, 

" a legtöbb hasznot hozó ügyfelek meghatá- 
Tozása, 

" az ügyfélprofilok pontosabb kinlakítása, 

" egy legyárton alkatrész minőségének előre- 
jelzése, 

összefüggések feltárása a betegek a 
gyógyszerek és a kezeléssel elért eredmé. 
nyek között, 

"a lehetséges hálózati behatolások azono- 
sítása. 

Adatbázís-kezelőbe ágyazva 

Az Omcle9i Data Mining összes adatbányá- 
szati funkciója be van ágyazva az Oracle9i 
adatbáziszkezelőbe, ezért az. ndat-előkészí- 
tés, a modellépítés és az ersdmények kiszá- 
mítása, tárolása és Igvábbi elemzése az ndat- 
bázison belül történik. A felfedett összefüg- 
ések és előrejelzések más lekérdező, elem- 
7ő és kimuntáskészítő eszközők és alkalma- 
zások által ís elérhetők. 


segítségével olyan alkalmazásokat készíl- 
hetnek 


amelyek az ajánlatukat legvalószínűbben el- 
fogadó ügyfeleket célozzák meg. Az c-vál- 
lalatok és a webhelyek javíthatják a webes 
keresést, és olyan hirdetéseket, dokumentu- 
mokat és termékeket kínálhatnak fel, ame- 
lyek tartalma, felhasználási köre kapcsolódik 
"agy összefügg a keresettel AZ adatok át. 
vázsgálása és az előrejelző modellek elkészí- 
tése után a modellt más adatokra alkalmazva 
előrejelzések adhatók, amit eredményszámí- 
tásnak (scoring) hívank. 
Osztályozás és előrejelzés 

Az Oracie9i Data Mining az előrejelzések. 
hez és osztályozásokhoz a Bayes-féle naiv 
algorítmust használja. Ez az algoritmus szá. 
mos adathányászati problémára alkalmazha- 
16, s igen pontos eredményeket ad. Az ada. 
tokban talált szabályszerűségekkel és azzal, 
hogy a múltat használják a jövő feltérképe- 
zésérc, a vállalatok előre jelezhetik a ha- 
sonló jellemzőkkel rendelkező ügyfelek jö- 

ú viselkedését. 


vőbeni 
Összefüggések feltárása 
Az Oracie9i Data Mining adattársítási sza- 


tályakan alapuló adatbányászati algoritmus. 
sal találja meg az adatbázisban az összefüg- 


6. egybeeső eseményeket, amelyek egyéb- 
ként rejtve maradnának, Az összefüggések 
elemzését gyakran használják. népszerű ter- 
mékcsomagok meghatározásához. Az adat. 
vársítással megjósolható a bevásárlókosárba 
helyezett következő árucikk, ami segíthet az 
átlagos vásárlási összeg és az ügyfelek elé- 
gedettségének növelésében. 

Java alapú API 

Az alkalmazásfejlesztők az Orscle9i Data 
Mining funkcióit Java alapú API-n keresztül 
érhetik ol. A Java Data Mining DM) kiala- 
kulóban levő udatbányászati szabvány, részi 


köszönhetően az Oracied; 
AS Personalízation nagy mennyiségű ügyfél- 
adatot elemez, mégpedig oly módon, hogy 
megőrzi az ügyfélkapcsolatok egyedi jellegét. 
A beépített adatbányászati tectmológia segít- 
"ségével átvizsgálja az ügyfelek karántásaiból, 
"ranzakcióiból, demográfiai adatsíból és ter- 
mékénékeléseiből a webhelyeken gyűjtött 
dattengen. Az elektronikus kereskedeiem- 
mel foglalkozó webbelyek és portálok sze- 
mélyreszabottan. ajánlhatnak. termékeket e- 
üzleti ügyfeleiknek, továbbá értékelést kap- 
hatnak árról, hogy az ügyfélnek milyen való- 
színűséggel fog tetszeni az ajánlat 
Perszonalizációs motor 
Az Orcle9i AS Personalization valós idő- 
ben vagy kötegelten végrehajtott SOL-ekér- 
dezések segítségével végzi el a prediktív 
pontozást (scoring). A valós idejű ajánlao- 
kat ajánlatkészítő motorok szolgáltarják a 
vállalat számos webhelye számára. A pre- 
diktív modellek rendszeres időközönként 
készíthetők. újraépíthetők, és felhasználha- 
tók. Az Oracle9i AS Personalízation és sz 
Oracie9i a mernóriában tárolja az előrejelzé- 
"si modelleket, hogy az elektronikus kereske- 
elemmel foglalkozó. nagy forgalmú meb- 
helyeket is gyorsan ki tudja szolgálni. 


Automatizált profil- és modellkészítés 

A Pecnonalizaon segítségével  mirúmális 
munkabefektetés árán nagyon pontos és sze- 
mélyreszabott termékajánlatok készíthetők. 
A szoftver több forásból gyűjti össze az 
adatokat, majd valós idejű profilt hoz lére 
az egyes ügyfelekhez. Továbbá mindegyik 
Ügyfélkapcsotati ponthoz a legjobb ajánlatot 
választja ki az adott ügyfélről szerzet isme- 
retek alapján. Az egyedi ügyfeleknek szóló 
egyes ajánlatok elfogadását és elutasítását 
eltárolja, és figyelembe veszi a jövőbeli 
ajánlatok kiválasztásakor. 


ügyfeleiknek és szebes lásogztót- 
nak. A webhelyeket az ügyfelek kzztetái 
adatainak gyűjtésére ís használják. A nugal- 
mun És hangolhutó API segítségével az al: 
kalmazások pártuzamoszn többféle ajánlási 
strarégiát valósitharnak meg. Az APT lete. 


tok a különböző úgyfélkapcsolati pontok 
egyedi igényei szerint hangolhaták. 
Adminiszírációs felület 


Az Oracle AS Personalization révén keve- 
sebb karbantartásra van szükség. Lehetővé 
válik továbbá, hogy a webadmánisztrátorok 
egyetlen központ felületről több ajániatké- 
szítő motor állítsanak rendazerbe a vállalat 
bármely pontján. Fontos események — pél 
"dánul a modellek létrehozása, alkalmazása és 
"a kimutatáskészítés - automatikuszn üietmez- 
ve hajthatók végre. 

Valós idejű perszonalízáció 

A 94 AS Personalization dinamikusan szol 
gáltaja a személyreszabont ajánlatokat. ter. 
mékeket, tartalmat és navigációs linkeket 
ajánl. Mindezt valós időben teszi, a regiszt 
rált ügyfélről vagy az monim litogatáról 
rendelkezésre álló expliot és implicit. mfnr- 
mációk alapján. 

Anonim látogatók, session és navigációs 
adatok 

A Personalization képes implicit ügyfélada. 
10kon — kariatásokon, meglátogztot: oldala: 
kon És megtekintett reklámcsikokon - ata. 
puló ajánlatokat készíteni 

Kezeli az anonim látogatókat is, hiszen fel; 
Használja a session És a navigációs adutokzi 
A meglátogaton weboldalak és a megtekin. 
tett reklámcsíkok (bannerek) alapján javas. 
latot tesz a névtelen személyre szabott aján. 
latra vagy a webtely felépítésének, szerkeze- 
tének optimalízálására 

Adatbányászati technológia 

Az Orade9i AS Personalization hozzáférés 
biztosít a Java alapokon dolgozó atkalmar 
zásfejlesztőknek magas szintű, hangolható 
modellezési és ajánlási paraméterekhez. 

" Az időtényező. Az Oracle9i AS Personal 
zaton az aktuális sessjon adatait a korábban 
keletkezett adatoktól elkülönítve kezeli. s: 
így a kereskedő az aktuális és historikus 
adatokhoz különböző súlyokat rendelhet 

" Mutató a személyreszabáshoz. Az ajánlá- 
sok hangolhatók. így a várt ajánlanól elérő 
ajánlás is adható, Ez lehetővé teszi a webhe- 
lyek számára, hogy ne mindig csak a kézen- 
fekvő lehetőségekkel éljenek. hanem alter- 
natív ajánlásokat ís adjanak. A személyre: 
szabási mutstó az egyes lítogatókboz egye- 
díleg ís beállítható. 

§ Az aktuális szsston és a korábbi viselkedés 
megkülönböztetése. A Pervonaltzation lehe 
tőséget biztosít arra hogy a közelmúltbeli 
Tevékenységek nagyobb súlyt kapjanak. 
mint a múltbeli vásárlások. 


A téma iránt érdeklődők az Oracle movem- 
ber §-ai ingyenes szemináriumán szerezhet; 
mek részletesebb információkat. A rendez. 
vényre — a wwworacie comhuiszeminariu. 


mok oldalon lehet regisztrálni. 


láss 


Mint egy 
svájci bicska 

ici bicsk 
Kinézetre olyan, mint egy elegáns laptop, 
de a hp omnibook 500 számos rejlett eszközzel 
és képességgel is rendelkezik, 
Egy teljes hordozható irodáról van szó, 
amely integrált vezetéknélküli technológiájának 
köszönhetően bárhonnan 
teljes hálózati hozzáférést biztosít. 
A vezetéknélküli megoldásokat még tovább 
fokoztuk, így a beépített infravörös technológia 
könnyedén elvégzi Ön helyett az automatikus 
kapcsolódást a számítógép és egy másik 
eszköz között — nincs többé kibogozhatatlan 
káóbelcsomó, sem elfecsérelt installálási idő. 
Mindez azt jelenti, hogy Ön akór út közben 
is elvégezheti a szükséges feladatokat. 
Helyben nyomtathat a szintén vezeték nélkül is 
működő hp deskjet 350cbi nyomtatóval vagy 
megnézheti elektronikus leveleit a tenyérnyi 
nagyságú hp Jornada segítségével. 
És hogy mindenki képben legyen, használja 
a hp c715 digitális fényképezőgépet, 
amellyel e-mailen küldheti a képeket az irodába 
vagy ügyfeleinek. 
Az Intel" Pentium" III processzorral ellátott 
hp omnibook 500 a mi svájci bicskánk. 
Meglótja mennyi hosznát veszi majd, 


ha éppen úton van. 


A HP személyi számítógépein jogtiszta 
Microsoftt Windows-t használnak. 
www.microsoft.com/piracy/howtotell 


TOVÁBBI INFORMÁCIÓÉRT HÍVJA VEVŐSZOLGÁLATUNKAT VAGY 
KERESSE FEL WEBLAPUNKATI 


A teet tarmákáotok csök tövékoztetó mmbneet én ape-e 


róla kngssztéket tanalnzazhatnak Az örök a fabol arok ban 


hp omnibook 500 


(F3482w4) 


3 éves 


hp SupportPack 


garanciabővítéssel 
(H2848A): 


647,800 Hiára 


pentiumv(/[/ 


9 Intel? Pentium" NI processor, 
700/500 MHz 


8 Microsoff" Windows" 985E 
9 128 MB ECC SDRAM 

9 20 GB HDD 

6 12.1"TFT kijelző 

8 Integrált hálózati csatlakozás 
6. ATI MI grafikus kártya 

9 CD ROM, modem 


e 1 éves alkatrészszíntű 
garancia 


603,700 rsára 


hp omnibook 500 ideális kiegészítői 


hp deskjet 350cbi 


JÉZGYBAJ 


 röbvszha felépőts 
2 nagy kapaciú ttapotron 
§ imho adapter 

§ eroletaronála mindség 


76,900 niárai 


2 éven hp SupportPock goronco. 
tövhésel M3ÓB3A) 


92400 n.szsa 


invent 


(1) 382 1111/4100 0 


zén árak 


hp jomada 565 hp digital camera c715 


(FIGGSAJ ÖBGVSA] 

5206 Mha $irong Am $A1110 
processzor 

" 42 MB RAM, 32 MB Flash ROM 

5 240320 pixel szines TET 


L VEB R vezer seélronázősó 5 

.1739 5 expazicó vónyítön módok 

207,992 niáraai 175,000 ása 

en 

n d 
Corancabososs 


"www.hp.hu, www.hpshop.hu 
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TERMÉK ÉS TECHNOLÓGIA 


Mobiltechnológiai 
egyszeregy 


A mobilkommunikációs technológiák az elkövetkező néhány évben 


alapvetően megváltoztatják az internetes tartalon 
j egyetemi tanár előadása alapján (Dobogókő, a MEIS 


— Pap Lás 


olgáltatást. O. 


eállításunk 


konferenciája) — a ,hőskortól" egészen a negyedik generációs technológiákig 


kíséri végig a fejlődés 


i folyamatot. 


iközben fejlődnek a 
technológiai eszkö. 
zök és a szolgálta. 
tások, átalakulnak a 


elhasználói  szoká- 
sok, a piac szeri 


te és a piaci szereplők egymás közötti 


iltávközlő rendszerek első ge. 


tt. Segítségükkel helyi rend. 
ciett kialakítani, a szolgálta. 


yarországon még mindig 

működő NMT (Westel 0660). vagy a 

TACS, az AMPS, az Eurosignal, a CT-I 
a CT-2. a Mobitex stb, 

A második generációs technológiák 

ális modulációs eljárásokat al- 

kk. Szolgáltatásaik széles válasz 


tékúak, ugyanakkor még elkülönültek 
egymástól, jóllehet már tapasztalhatók 
a7 áció kezdeti jelei. A 


kkal már kialakít 
rendszerek. Ide 


ozik az Euró. 
n elterjedt GSM. 
DECT, az ERMES. a 
az IEEE BO2.11, az li 


díum vagy a Bluctooth 


A. második 


s a harmadik gene: 


közön jól nyomon követhető evolúc 


ása a HSCSD (High Spced Circuit 
Data): ez vonalkapc. 
több idő 
obb 


it tech. 


És összevonásával 
maximum 576 kílobit 
1. (A HSCSD 
ónál valósult 
on a Pannon GSM 


sávszéles 


kevé 


et következő állomása volt a 
Packci Radio Set 
magkapcsolt adatátvitelt al 
folyamatos online üzemmódot 
feljebb 115 kilobítímásodpei 
alkalmas, és igénybevé- 
n új felhasználói készülé. 


kek kellenek. 
Az evolúció harmadik technológiája 


az EDGE (Enhanced Data rales for 
Global Evolution), melynek segítségé 


analóg modulációs eljárásokat / 


vel az átviteli sebesség 384 kilobitmá; 
sodpercre növelhető. 


Együttműködés az elődökkel 


j Milyen fő célokat tűztek ki maguk elé 


n harmadik generáció specifikációinak 
kotór? Rendkívül fontos szempont 
az új rendszerek minden ko- 


volt, hogy 


36 telematika 


rábbi móbilszolgáltatást támogassanak, 
ugyanakkor érjék el a vezetékes hálózi 
tok minőségi paramétereit. Szem előtt 
tartották a hálózatok kapacitásának nö 
velését és a frekvenciasávok kihasznált- 
ságának javítását. A sikerhez elengedhe 
tetlenék a kis méretű és olcsó kézikészű- 


lékek. Ugyanakkor nem szabad megfe. 
ledkezni az adatbiztonság és az adatvé- 
delem fokozásáról sem. 
Mindezek fényében mel 
dik generációs technológiák legfőbb jel- 
lemzői? Újszerű. szélessávú. digitális 
modulációs eljárások; a szolgáltatások 
teljes integrációja (egyidejű hang-, kép- 
És adatátvitel, a B-ISDN támogatása, 


jek a harma- 
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1ág más tájain az FPELMTS (Future Pub. 
lic Land Mobile Telecom Systems) vagy 
az IMT 2000 rendelkezik 

Bár még a harmadik generációs háló. 
zatok kiépítése is csak a kezdeteknél 
tan, máris beszélhetünk a negyedik 
cióról. Ezt ultranagy átviteli sebes. 
ség. ultranagy-frekvenciás rádiós felü. 
let, pikocellás lefedés, valamint a széles. 
sávú WLAN rendszerekhez való illesz. 
kedés jellemzi. 


neri 


Négy szolgáltatáscsoport, 


) négyszintű hozzáférés 


A UMTS szolgáltatásai négy nagy cso: 
Portba sorolhatók, Az első körbe a. hor. 
dozószolgáltatások tartoznak, ezek lehet- 
nek vonal: vagy csomagkapcsolt szol- 
gáltatások. A második csoportot a táv- 
szolgáltatások alkotják, ide tartozik töb. 
bek között az audio- és videoátvitel, az 
adatszórás, az adatbázisok elérése, a 
címrárak és telefonkönyvek elérése, a 

vigáció és a helymeghatározás, áz e-i 
És az SMS. a távvezérlés, a multimédia. 


! Járulékos szolgáltatás például a hívó- 


nagy sávszélesség, változó sebességű ( számok azonosítása. a hívásátirányítás 


forgalmak — maximum 2 megabitfmá- 
lom — kezelése); vi. 
jeméretű, globális rendszerek; a sze 
mélyi távközlési rendszer és az intelli 
gens hálózat koncepciók támogatása. E 
jellemzőkkel Európában a UMTS, a vi 


a hívástartás, a konferencinbeszélgetés 
vagy a számlázási információk közlése, 
Végezetül értéknövelt szolgáltat. 
tuális otthoni környezet vagy az ügyfél 
ihez rugalmasan igazított sávszé: 


air 


igény 
lesség 
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Mobilinternet 


A harmadik generációs mobilrendsze. 
rekben különböző hozzáférési szinteket 
különböztethetünk meg, A legalsó szint 
a személyi hálózatoké, ezek a személy 
hez kötött távközlési és számítástechni- 
kai eszközöket kapcsolják össze vezeték 
nélkül (például Bluetooth). A vezeték 
nélküli helyi hálózatok, azaz a lokális 
környezetben használt tavkozlési és szá. 
mítástechnikai eszközök vezeték nélküli 
pcsolása a második színt (WLAN 
technológia). Ezután következnek a nagy 
kiterjedésű hálózatok, ezek a nagy terü- 
leten mozgó távközlési és számítástech. 
nikai eszközöket kötik össze (cellás tech. 
nológiák), végezetül pedig jönnek a glo. 
bális, földrészeket összekapcsoló, műhol. 
das technológiákra épülő hálózatok. 


Internet mobilkörnyezetben 


A mobilvilág technológiai fejlődésének 
nyomon követése során nem feledkez. 


hetünk meg a mobilinternetet támogató / 


szolgáltatási technológiákról sem. Ezek 
biztosítják. ugyanis a hagyományos ín. 
temettartalom és a webes alkalmazások 
mobilkörnyezetben való értelmezését és 
használatát. 

A sort az SMS (Short Message Ser. 
vice) nyitotta meg, segítségével legfel. 
jebb 160 karakteres üzenetek küldhetők 
a GSM rendszer szervizcsatornáján, cb. 
ből következően minimális költséggel 
A GPRS terjedésével az SMS-t az azon 
naly üzenetküldés (vagyis az instant mes: 
saging) váltja fel 

A SIM Application Toolkit (SAT) se- 
gítségével a SIM:kártya funkciói távol; 
ról, a mobilhálózaton keresztül is mó. 


dosíthatók. Létjogosulisága a WAP 2.0 


specifikációig megalapozott. A SAT-ni 
Ásmertebb technológia a WAP (Wireless 
Application. Protocol). Ez már nyílt 


szabvány, és támogatja az interaktív 
mobilszolgáltatásokat. Jelentősége vár 
hatóan a GPRS bevezetésével nő meg. A 
UMTS készülékek. mobilintemet-támo- 
gató technológiája az MExE (Mobile 
Station Application Execution Environ 
ment). Jellemzői: az interfészek egyesí. 
tése, Java programok futtatása, multimé. 
dia-fejlesztés. Az MEXE magában fog. 
lalja a WAP specifikációt, de annál bő- 
vebb, így várhatóan a WAP utódjaként 
jelenik majd mc: 

A mobilhálózati adatkommunikáció, a 
mobilinternet-elérés csak úgy lehetsé- 
ges, ha mind hardver-, mind szoftver. 
szinten megfelelő termináltechnológiák 
Állnak rendelkezésre. 
rendszereket illeti, beszélhetünk Micro: 
soft. Windows CE, Symbian EPOC és 
3Com Palm OS alapú eszközökről A 
közül a Pt 


Ami az operációs 


mikroböngészók 
UPBrowsere, valamint a Windows CE a 
legelterjedtebb. A különböző készülékek 
(mobiltelefon, noteszgép, vezetékes tel 
fonhálózat, pénztárgép! közötti vezeték 
nélküli kapcsolat a Blvetooth technoló. 
fiával lehetséges 

A felsorolt technológiák együttes al 
külmazása fokozatosan lehetővé teszi, 
hogy a felhasználók a mobiltermináló 
kon a föld minden pontján elérjék a mul 
tímédiás intemettartalmakat és alkalma. 
zásokat, Arra is módot adnak, hog 
készülékek a kommunikáció mellett azo. 
nosításra, fizetésre és navigációra is al- 
kalmazhatók legyenek, továbbá, hogy a 
mobilintemetezés átalakítsa az internet. 


one.com 


gazdaságot 
MaLLÁSZ 1UDIT 


soNnline: 77vszrszánaz aroma 


St. egyem azt. hu/hirok, archahp 
(20014.2.5.8.6.2. 6.120 


(Md cso 9 


1055 Budapest V., Falk Mirta utca 6. " Teletonr 232 87. 


302513 


 Tatetar 
E-mail celmünk. salesíökeszo 20mM " Internet www keszo com 


li Ouest disztribúció a Keszónál 
A Guest Software teljes választékával! Keresse teljes kínálatunkat! 


TOAD 60 Oracis Debugger Szo 
Clipper 5.0 DOS a készlet erejésg 2300 
MS Ötties XP ENG atd.Prot. Sid. upg.Prot. upg. 160000 185404 00 108 DOG 
Coralöraw! 10.0 akciós tulvupgrade 12505 198990 
"kdöbe Phatashop 6.0 PC Eng. Akció uggrsda írom 5.0 259080 108000 
Adobe keröbat $ ug 990006 
Norton internet Security 2002 24020 
Honon Antvirus 2092/Norton Ulilbes 7002 TEJET 090 
MS Windows ME (magyar és angol isjupgrade 170635 are 
Vándor 2009 PTOUpg" /Windoes 2000 Sérver § dl iggy (3 00NES VILI 000 15 
Palot Shop Pro 7.0 44000 


Wartax Pro 10.0 hálózatos úzamben IST uog 4. 


MdootzZZLÁS 174 MEGISZTÁÍANG AGGTATIOt TOMOE asz ittaszz kez 
Syűste (WInNTAMn05/58) 16/1025 user 
)  WinGate Stá. (WIaNTIWIn8596 36-12 users 
)  Műsemen (E-Mail Server POPUSMTP) 6/1225 mattbor 
ACD.Ss5 3. 


150902709945 000 73.006 
10000/52005 96000 
0000135005158000 


Windows Commander 4.53 16-E2DI (magyáru ia) regisztráció 11000 
Far 1.65RAR 2.90 regisztrált változata 1050010500 
Wnun B ter DOS 25 sa 

ARU regisztrál 

Nero 5.5. CD-író magyar, dobozos változat 210m0 


DI gat 
Macromedia Flash 5.0 PC 
Macromedia OrsarWfegyer Utraders Fayanria bunda 

Adobe Mustrator 9.0 
Pagemaker 6.52 Pius Win 
CisarkXpress 4. 1/rietyes-e 


X Detre 
(Az F-Prot úl nev 


F-.Secur 


)  drndal attatmazásak 
Visio 2002 Standarú/2092 Professional 2009 Technical 
Autocad 2002 
Fiowctsaner 7 Dupgr 
Harvard Graptics S8upgrade 
Norian Commander 2.0 W98NT/upgr. 
Scriptum szótárak teljes választéka 


Kammurásásssá 
Procomm Plus 32 vá .§ W8S/NT/Pc Anywhare 10 
Lapink 2000 Pro Wo 

WS FTP Pro 


Sand. éz kinatszíttorograenet 
NT KEY ANV/ uogade elázó 
Parton Magic 


Diskseper 5 NT4 S 


intemetl. medlagtsszítés. 


RHESZIŐA 
Í 145 Visual Bi 
Delphi 6.0 St 
Mu EG4 tor Wéndows 


Ms tor WIVW35 1.5 z 


Borland get 
— 


Tekintse meg árlistánkail és akcióinkat 
ni gen hu weboldalon. Interneten 
árból. 296 kedvezményt adunk 
Tel. Microsotr 
2. 2 A E-mailt: ge 
EMORIS  TEGMZESNSBESA ale: 


pecialist 


KFT. Budapest. 1146 Hungi 
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TERMÉK ÉS TECHNOLÓGIA 
Olvasztott festék 


Egyedi technológiával, forró gyanta papírra spriccelésével dolgozik 
a Xerox Phaser 860-as szilárd tintás munkacsoportos nyomtató. 
A rövid időre tesztlaborunkba érkezett berendezés Horváth Lászlónak bebizonyította, 


y minőségi nyomtatásra képes. 


anapság a gyantát 


kozmetikai célra 
használják. legin. 
kább. ám most 


más alkalmazásá- 
ról lesz szót bizonyos színes alia 
tak előállításában ís fontos szere- 
pe van, a tinta alapanyagául szol- 
ál. Tudomásunk szerint egyetlen 
gyártó alkalmazza a szilárd tin. 
tás tochnológiát, az egykori Tek- 
tronix-fejlesztőgárda a Xeroxnál. 
Legutóbbi termékük bejelentése 
(Számítástechnika 2001/27. szám) 
után most Xerox Phaser 860 
szálárd tintás nyomtatót kaptunk 
kölcsön. 


Színkezelés 


Annak idején, amikor a szílárd 
tintás nyomtatási technológiát ki- 
fejlesztették, a festék alapanyaga 
viasz VOIL a legutóbb a teszt- 
laborunkban járt Phaser 850-es 
nyomtatónál (Számítástechnika 2000/12) 
azomban már áttértek a gyanta alapú fes- 
tékekre. Mindez megmaradt a nyáron 
bejelemeti utódnál, a Phaser KÓO-asnál 
ix. Színenként egyedi alakra készített 
téglácskákkal — hogy csak a megfelelő 
dónyílásba kerülhessen — lehet pó- 
fogyó festéket a nyomtatóban, 
akár menet közben ís ( n kell félbe. 
hagyni ezért a munkát). Ezekből a hasí- 
bokból a fekete festék mindig ingyene: 
sen beszerezhető, és ez jelentősen csök. 
kenti a fekcic oldalak cióállítási költsé 
tét (a festékgyűjtőt kell csak időnként 
cserélni). 

Felolvasztja a nyomtató a szilárd fes 
téket, majd piezoelven működő fúvókák 
spriccelik — a tintasugarasokhoz hason. 


tolni 


lóan — az olvadékot egy menet- 
ben (a négy színt egy időben) egy 
fémhengerre. Ehhez hozzányom 
va az előmelegített papírt, a meg- 
szilárduló festék élénk színű, fé- 
nyes nyomatot eredményez. 
Ennek a nyomtatónak a színtar. 
tománya (a speciális festéknek 
köszönhetően) valamivel nagyobb 
a hagyományos lézernyomtátóké 
nál, élénkebbek, telítettebbek a 
nyomatok. Hozzáadva a Tektro- 
nix-gárda 18 éves színkezelési ta 
pasztalatát valósághű fotóélmény 
áz eredmény, amit tesztnyoma 
taink is bizonyítottak. Ráadásul 
a technológia lehetővé teszi. hogy a 
klasszikus papír, illetve  kivetítőfólia 


b.§ amtrolure [A 
XÉRÖK [Pternet Sert ices üg 


Status : tr só 


KAjera 


mellett bizonyos tex- 
tileket, vagy alufóliá- 
kat ís alkalmazni le- 
hessen alapanyagként. 


Tulajdonságok 


Mielőtt bárki ottho- 
mi nyomtatóra gondol- 
na, a Phaser 860-nal 
65000 oldal állítha- 
tó elő havonta, tehát 
valódi munkacsopor- 
tos nyomtató. Ezzel a 
technológiával immár 
16 oldal állítható elő 


Phaser 860 


E 
Do 


percenként, méréseink is ezi mutatták. 
Tesztábránkkal ellenőriztük a nyomtató 
1200—600 ponthűvelykes felbontását, és 
az eredmény igazolta a megadott értéket. 
]  Tesztlaboronkban egy Xerox Phaser 
Í $60DP járt, amely kiépítettségében kü- 
lönbözik másik három társától. Ehhez 
már jár a kétoldalas nyomtatás lapfordí 
tó berendezése: az egyik oldal elkészí- 
] tése után a nyomtató tetején található 
gyűjtő fölé kicsit kidugja a mechanika 
] a lapot, majd visszahózva azt a másik 
) oldal megfestése után teszi le teljesen 
! ugyanoda. A lenyítható — egylapos — ké- 
ú adagoló mellett 200 lap a bemenciű 
papírtartó-kapacitás a $60DP-nél, ez 
két, a nyomtató aljára tehető 500 lapos 
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tálcával egészülhet még. ki. Csatolása 
a kétirányú párhuzamos kapuval vagy 
USB-vel is lehetséges, de leggyakrab. 
ban a beépített Ethernet hálózati kártyá. 
val történik, 


kezelőszervek 
Telepítéskor a Phaser 860 grafikus kijel. 
zős kezelőpaneljén csak az IP-címet ket- 


lett beállítani, mert a többi alapérték már 
a beépített webkiszolgálójának hála a 
hálózatról, akár az intemetről is állítha- 
tó (lásd képünkön), Weboldalán nyomon 
követhető a nyomtató állapota, az eset. 
leges hibák mellett a kellékek fogyása 
ís. Akár innen megrendelhető az után- 
pótlás, és beállítható e-mail-riasztás ís 
probléma esetén. 

Ismeri ugyan a nyomtató a PCL 5C 
lapleíró nyelvet is, de a meghatározó az 
Adobe PostScript Level 3 kezelése; meg- 
hajtóprogramot is csak áz utóbbihoz 
mellékelnek, Létezik a Phaser 860-nak 
meghajtóprogramja az összes Windows 
változathoz, az újabb Apple Mac 05-ek- 
) hez, Linuxhoz, Unix és NetWare alá. 
! Windows 2000 alatt kipróbálva a meg- 
! hajtóprogram  telepítűje automatikusan 


megtalálta a hálózaton a Phaser 860-at, 
még az IP-címét sem kellett tudatni vele. 
Az illesztőprogramban. a. nyomatmi: 
nőség szabályozható (kérhető csak szür. 
keárnyalatos eredmény is). Választható 
! automatikus színkezelés, ami legtöbb- 
ször minőségi nyomatot eredményez. de 
! akülönféle szabványos színkorrekciókat 
(például SWOP, Euroscale stb.) az adon 
feladathoz lehet hangolni. Kérhető na. 
gyítotu-kicsinyített nyomtatás, több oldal 
egy oldalra és vízjeles nyomat ís, 9 
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első in 
ól több horizontális piacte 


terne 


fi 


s piacterek, Szakértők szerint azonban kérdéses, hogy 
A két piac egyelőre bizakodó. 


Dotkom Consulting internetes ta. 

nácsadó és elemző cég tanulmánya 

szerint hazánkban jelentős fáziské- 

/ séssel, tavaly tavasszal És nyáron 

indultak be a horizontális piacterek 

A két vállalkozás, a Marketline és a 

2 First Hungarian E-market (FHEM) 

ú hasonlóság előrevetíti a köztük kialakuló éles 

nyt. Mindkettő a vevőktől és eladóktól egyaránt 

den piacterek közé sorolható, és mindkettő a 

termelésben közvetlenül nem használt, azaz nem str. 

tégiai termékek forgalmát igyekszik elektronikus csa- 

törnákra terelni. A magyar elektronikus piacterek első 

körben a nagy cégeket tekintik célközönségnek., így — 

a. Dotkam szerint — a piac kis mérete lesz az üzleti 

modellek tegkrítikusabb pontja. Az elektronikus piac- 

terek sikerének ugyanis alapvető feltétele, hogy kellő 

nagyságú forgalmat tudjanak lebonyolítani nagyszá- 

mú piaci szeréplő részvételével. További hasonlóság, 

hogy a két piactér lehetőséget biztosít fordított árveré 

sek lebonyolítására; jelenleg a piacok e szolgáltatásuk 
miatt váltak ismertté, 

A két cég szratégiája között a fontosabb különbsé. 
gek egyfelől a némileg eltérő üzleti modellben. más- 
felől a marketingtevékenységben figyelhetők meg. 
Míg a Marketline lényegében a tranzakcióknak teret 
adó. független piacot üzemeltet, addig az FHEM né. 
mely esetben egyfajta bizományosként jelenik meg; a 
piac megvásárolja a termékeket és maga próbál rúlad- 


! 
! 


ni rajtuk. Az FHEM nem ragaszkodik a horizontális 
kereskedelemhez: igény szerint vertikális csatomák: 
nak is biztosít infrastruktúrát, 

Noha a célközönség ugyanaz, a két piactér marke- 
tingstratégiája is eltérő: a Marketline kampányokat, 
hirdetéseket, valamint a tulajdonosok ismertségét fel- 
használva igyekszik ügyfeleket szerezni, az FHEM 
Pedig a közvetlen megkeresést részesíti előnyben. 

Eltér a két szervezet díjszabása is. Míg mindkét 
piactéren a vevőre hárul a használati díj. a Marketline 
4 fix közvetítési díjat, míg az FHEM inkább a tranzak- 
ció alapú díjazást alkalmazza. 


FHEM 


Az FHEM tavaly júliusban afakult az Oracle, a 
Hewlett-Packard és a PricewaterhouseCoopers támo- 
gatásával, A fenti multinacionális cégek azonban nem 
tulajdonosai az FHEM-nek — mondja Sehulz Péter. az 
FHEM kereskedelmi munkatársa —, a céget jelenleg 
egy Property Kft. nevű társaság és egy magánszemély 
birtokolja. Nem derült ki eddig az FHEM-be történt 
befektetések pontos értéke, csak annyi. hogy a be 
fektetések nagy részét az említett világcégek hardver-, 
szoftver- és konzultációs támogatása teszi ki. A három 
cég közül az Oracle és a HP jelenleg ís aktívan t6- 
mogatja a piacteret, míg a PwC az indulás idején, 4 
konzultáció területén segédkezett. 

Hosszú távú céljait tekintve az FHEM a kiskeres- 


kedelmi horizontális B2B rendszerben lát fantáziát: 
,Most kicsit az aukciókra van kihegyezve a haza 
B2B-piacok működése. Várakozásaink szerint azon- 
ban sok kisebb ügyfél is meg fog jelenni a piacon, ők 
rendszeres, nem aukciós kereskedelmet fognak fly. 
tatni a weben keresztül. Ez további szereplők megje 
lenését hozza magával. Egyelőre azonban a 250 leg- 
nagyobb hazai vállalat elérése a cél" — ismertette 
Schulz Péter. Az üzleti modell kiterjedhet a vertikális 
modellekre 15: erre példa egy nemzetközi alapanyag- 
gyánó vállalatcsoport, mely regionális szinten hozott 
döntést az elektronikus kereskedelemre történő űtté- 
résről — ők a meglévő beszállítóikkal tartják a kapcso- 
latot az FHEM-en keresztűl, 

Azonban az FHEM eddíg döntően fordított aukciós 
ügyleteknek adott terepet. (Ezek általában meghívá- 
sos alapon működő, vevő által kezdeményezett árve- 
rések, ahol a tendert meghírdető cég a legkedvezőbb 
árú ajánlatot fogadja el a megfelelően specifikált ter. 
mékhirdetésre jelentkező szállítók közül.) Az aukciós 
modell rendkívül hatékonyz az árverés 10-15 százalé. 
kos árcsókkenést eredményez a korábbi, nem elektro- 
nikus ügyletekhez képest. A piac díjazása a megtaka- 
rítás mértékének hányada, ebben az FHEM és a vevő 
az ügyletet megelőzően állapodik meg. Jelenleg hoz- 
závetőlegesen 20-ra tehető az FHEM szolgáltatásait 
igénybe vevők számu, a forgalmazott cikkek nagy ré- 
szét számítástechnikai eszközök és kiegészítők, vala. 
mint írodaszerek teszik ki, ezen belül a Magyarorszá- 
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on forgalmazott termékek 80-85 százaléka elérhető 
az FHEM-en ís. A rendszert eddig körülbelül 10 na. 
gyobb cég vette igénybe, közülük Schulz Péter a Ma. 
lévet és a Medimpex RL.-t említette meg. Eddig mind 
két cég több mint tízszer vette igénybe az FHEM 
szolgáltatásait. A piacon eddig a legkisebb forgalmú 
ügylet egymilliós nagyságrendű, a legnagyobb pedig 
körülbelül 25 múllió forint értékű volt. 

A cég jelenleg tíz kereskedelmi munkatársat foglal. 
köztüt, a többi tevékenységet forráskíhelyezéses for- 
mában oldják meg: a hardverekkel és a szoftverekkel 
kapcsolatos feladatokat a HP és az Oracle végzi, a ki- 
szolgálókat pedig a PaníTel üzemelteti. 


Marketline 


A Marketline Kft-t tavaly tavasszal alapította az 
Accenture, a Compag, a Matávnet (jelenleg Axelero), 
valamint az SAP. Nyáron az OTP-vel bővült a tulaj 
donosok köre. A befektetés nagysága $75 millió fo. 
rint, ennek számottevő részét fordították a piactér 
kialakítására, míg a fennmaradó összeget marketing: 
A. Marketline alapítói jelenleg 


területen költik el. 


Schulz Péter; , a 250 hazai nagyvállalat elérése a cél 
hároméves megtérüléssel számolnak, bár az üzlet 
egyelőre lassan indul be. Hozzávetőlegesen száz ügy 
felük vett részt aukciókban, és eddíg 30 fordított ár: 
verést bonyolítottak le. Az ügyletek tíz- és százmilliós 
értékhatárok között mozogtak. Jelenleg az ügyfelek 
közel hatvan százalékn szállító, de Kardos Zsolr ve- 
zérigazgató szerint ez az arány még jobban el fog 10. 
lódni a szállítók irányába, hiszen a termékválaszték 
növekedése révén válik a piactér egyre vonzóbbá. El 
sóként a Marketline is a nagyvevőket szeretné magá. 
hoz csábítani; , Az olyan vállalatoknak, mint a Mol 
vagy a Matáv, nagy u vevőerejük. A kisebbek eleinte 
kevésbé hajlandók megmozdalni? — magyarázta a ve: 
zérigazgató. Jelenleg nagyobb ügyleteket az Alba- 
comp, a Matáv, a Mol, az Öffice Depot, a Stollwerk és 
a Westel bonyolított a Marketline rendszerén, A piac 
tér katalágusába nemcsak könnyen standardizálható 
termékek kerülnek: megjelennek az olyan szolgáltató: 
sok is, mint az autókölesönzés vagy a fordítás is. Elő. 
nyeit tekintve a Marketline szintén 10-15 százalékos 
átlefaragást ígér, valamint azt, hogy a piactér átalakít 
ja a beszerzői tevékenységet; a beszerzők válláról le- 
veszi az adminisztratív tevékenység nagyobb részét, 
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így több ídő marad a piac felderítésére, előnyös üzleti 
kapcsolatok. szerződések megkötésére. 

Kardos Zsolt véleménye alátámasztja azt, hoi 
BZB-piucok között éles versenyre lehet számítani. A 
vezérigazgató szerint ugyanis kevesebb, mim 200 
azoknak a nagyválla nak a száma, amelyek az 
MRO (karbantartás, javítás és územeltetés) jellegű 
termékek beszerzésében jelentősnek számítanak. Egy 
alapanyag-forgalmazó nagyvállalat benne lehet ugyan 
a Top 200-ban, de ez nem jelenti azt. hogy az MRO. 
Piacon ís nagynak számít, hiszen beszerzésének túl- 
nyomó részét az alapanyag teszi ki, nem pedig a mín. 
dennapi működéséhez szükséges cikkek" — állítja Kar- 
dos Zsolt 

A Marketline ezért — különböző hangsúlyokkal — a 
méret és a szállítói-vevői szerep alapján négy ügyfél. 
szei 


nenst céloz meg. A paletta kiterjed a kis cégekre 
is, őket böngészőn keresztül használható, rendelés. 
feladó és visszaigazoló eszközökkel akarják segíteni. 
rendszerben a beszerző bekapcsolódhat a piactér- 
re, a katalógusban kíválasztort elemeket elmentheti, a 
jóváh: 


igyanabban a rendszerben elintézhetik a 


felettesei, majd ugyanez a rendszer elküldi a rendelést 
a szállítóknak és elintézi a visszaigazolást is" — ismer. 
tette a Marketline vezérigazgató 

Kardos B2B-piacok közötti verseny 
hamar el fog dólni, mivel nem valószínű, hogy a ve 
vők és a szállítók mindkét piactéren egyaránt jelen le 
gyenek. .Ehhez az kellene, hogy a nagybeszállítók 
többezres katalógusaikat többször is elkészítsék, és e: 
nem kis feladot" Az elektronikus piacok közül pedig 
az fog nyerni, aki hamarabb több ügyfelet gyújt — tet 
te hozzá. 


Zsolt szerint 


Két dudás? 


Tehát ha el ís fér több elektronikus piac hazánkban 
akkor az egyik rövid időn belül uralni fogja a pályát 
Ez alól a szabály alól csak különös esetek lehetnek ki. 
vételek. A Posta által létrehozandó elektronikus köz 
beszerzési piác lehet az egyik példa: az államigazg 
tás beszerzéseit végző rendszet elől nagy fon 
mar ígér, másfelől pedig a közbeszerzési pine szal 
lyai eltémek a szabadpiaci mechanizmusoktól, ezért 
érdemes erre a feladatra külön pincteret létrehozni 
Jelenleg senki sem bocsátkozott a nyertes kilétét íl- 


lető jóstatokba, de még az sem igazolódott, hogy ha 
zánkban nem fér el több horizontális piactér. A For 
rester Research szerint a Csehországot, Lengyelor 
szágot, Szlovákiát és Magyarországot magába fog: 
laló régióban 12 milliárd dollár forgalom bonyolód: 
hat B2B-piactereken, és ebből hazánkra körülbelül 2 
milliárd dollár jut. Nyilvánvaló, hogy az effajta becs 


léseket t írok közt ke Tni. továbbá azi 
em lehet mdni, hogy zi -e a tutmalmár 

a magyar viszonyok kon Nern árt tud 
ni, hogy az kez 


Kardos Zsolt: ...kevesebb, mint 200 jelentős. 
MRO beszerzést folytató nagyvállalat van hazánkban 


ban sikeresen terelte át forgalmát elektronik 
terekre (helyenként több n 
bonyolít), csak éppen Magy 
Szakértőik 


jobban szeretnek 


ménytelen a magyar keretke 


alkudoznu, ban bíznak 1 
mélyes kapcsolatokban, ezért a kisebb cégek hosszú 
elképzelhe 


kin 


távú távolmaradása nem is anny 
Általános vélemény. hogy a B2B jelk 
ása atól függ 
irányítják át MRO beszerző 


kereskedelem elindi 
cionális cégek mikor 
ket az vnlinc csatornákra. Adi 


a régiben: rejtőt fordulattal élve az cladók hajla k 
csetleg nagyobbat számlázni. ha a heti beszerzéshe 
hozzácsapunk még pár csomag MacWalf-Girober pa 
tent biztosítótűt, mellyel remekül hozzá lehet rögzíte 


ni a gumikesztyűt a teniszűtáhöz. 
KELENEN TOLTÁK 


rare Maralme ha 


enm at Marek. Mr OG 
12000. a 24. 28: 3001 4. 14) 


fi 


Internetstand: divat vagy mánia? 


Túlzás nélkül állíthatjuk, hogy világszerte divatba jöttek az internetstandok. 
A legkülönfélébb termékek forgalmazói, és légitársaságok egész sora él a web- 
terminálok nyújtotta új lehetőségekkel — derül ki Zin eállításából. 


ös; 


vett (Sydney, Ausztrália) és az Inchon [ tős webterminál. beruházásokat hajtottak 
Intemanonal Airport (Szóul, Dél-Korea) 
álasztott IBM-kellékeket internetstand; 
jaiho; 

Az E; Allamokban az utóbbi 
egy-másfél évben számos hagyományos ) terminálok, A földi boltok polcai csak 
ügyvitelű kereskedőház állított fel web- ] meghatározott mennyiséget, bírnak al 
terminálokat üzlethi ben. Az egyik ( még a legkönnyebb áruból is, u webol. 


lg két hónappal ezelőtt a 
Japan Telecom és az East 
Japan Railway (JR East) kö. 
enedisztribűciós szol. 

gáltatási indított el. Az uta. 
sok Tokió három kulcsfontosságú vasúti 
pályaudvarán érhetik el a szolgáltatást 
okról; innen tölthetik le mind 


végre. 

Ipari elemzők szerint a h 
kereskedők számára stratégiai jelentősé 
Bűek az üzletekbe kihelyezett 


ományos 


sült ternet 


lyse 


jemez-lejátszójukra a megvásárolt zene- ( legnagyobb ilyen jellegű beruházást a / dalakról azonban a teljes rakrárkészlet 
zámokat. Staples nevű irodacikk-forgalmazó lánc erejéig bármi elérhető. A Mcta Groupnál 
Hivatalosan a Japan Telecom üzemel- ! hajtotta végre: egyidejűleg 
teti a .Digi-Break" digitális zenei szol- ! 954 boltban helyezett űzem- 
sáltazász, amely egyelőre mind 
sssze tíz terminálon érhető el 
fa 73 2 JR Fast szóvívője 
egerősíterte: hamarosan más dí- 


játékokat. köny 


Ja 


S kínálni fognak 


p ásutt is működnek ha 
vonló szolgáltatások. de jóval 
bb. forgalommal  dicseked. 
k, mint a pályandvarok, íg 
szonylag nehezen vehetik fel a 
enyt az ort működő terminá. 


Internetes kávézt 


Ti a repülő. 


ken ermetstand és az Arthur Andcrsennél egyaránt úgy 
k számát. Az elkövetkező két gondolják. hogy nincs annál nagyobb 
n s ely veszteség, mint arnikor a vevő — az át 
1 meneti hiánycikk(ek) miatt — elmegy c 
k k alkalma másik üzletbe, vagy esetleg végleg át. 
zA A hard pártol egy másik (márkajkereskedőhöz 
s meket az Arról persze egyetlen egy szót sem ej 
BM szál 5 a cég bevallott tenek az elemzők. hogy az interneten 
ke arra. hogy részese leh éppen úgy ál lehet pártolni a konkuren. 
múlt évek legna; 1 1 tához, sőt: még könnyebben is, hiszen 
ű projektjének Infosztrádz fulke: egyelőre csak telefon van benne egyetlen kaitintás kérdése az egész 
A United A al kötött Azon kevesek. akik nem tartják jó öt 
TZ(K meben az k ) be intemetelérésre alkalmas kioszkokat. ! let akba kihelyezett intermet 
között PC-ket, éri k De említhetnénk még más, a hazai vá- ! terminálokat, rendszerint azzal érvelnek 
het "1 szál árlók m ismeretlen ket í hogy sok vásárfó egyáltalán nem jártas a 
áraságok körül eddig a US Airwa mint például: Kmart Corp ín Me- ) hálóhasználatban, ezért így is, úgy is az 
Grour kírways és az Air Ca lores. L.L. Bean Inc., Borders Books ! eladószemélyzet segítségére van ut 
fa. rek közül pe An- ) vagy Gap -, amelyek ugyancsak jelen- ! Gene Alvarez, n Meta Group elemzője 
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szerint a vak ís látja, hogy több az elő. 
) nye, mint a hátrányai a webstandos meg 
oldásnak. 


Az egyiknek sikerül 


A Jupitor Media Metrix jóslatának értel 
mében öt éven belül a jelenlegi 200 mil. 
lió dollárról 6.5 milliárd dollárra nő az 
intemetstándokon . forgalmazott termé 
kek és sz hatások értéke. Carol Fer 
artner elemzője úgy véli, hogy 
az internetstandok telepítése mu még 
sokkal inkább dívátnak, mintsem vala 
miféle jól átgondolt üzletlejlesztési stra. 
gia részének tekinthető, 

Természetes dolog, hogy ugyanaz az 
eszköz az egyik számára a siker, míg a 
másiknak a kudarc forrása. Tudni kell 
azt, hogy miképp. és főleg, hogy mikor 
folyamodjunk új eszközhöz, korszerű. 
nek tartott avagy éppenséggel divatosnak 
mondott megoldáshoz. Nincs ez másképp 
az intemetstandokkal sem. 

A Best Buy például nagy sikerrel al 
kalmazta s mindmáig sikeresen alk; 
mazza a webterminőlokat. Összesen 412 
üzletben telepített kioszkokat, és kétfé 
le úpust használt az egyiken kizárólag 
táska-, illetve asztali kivitelű számító 
gépeket lehet vásárolni, a másik pedig 
lehetővé teszi, hogy a vevők elérjék a 
Bestbuy.com onlinc boltjának teljes ki. 
nálatát 

Tavaly decemberben a Best Buy me; 
bízta a Summit Research Associates nevű 
piackutató céget, hogy készítsen tanul 
mányt az ínternetkioszkok használatá; 
ról. A Summit tanulmányából feketén. 
fehéren kiderült, hogy tíz projekt közül 
három azért fullad kudarcba, mert nem 
tartják megfelelően karban a standokat, 
és a hibás, akadozó működés miatt 
vásárlókedvűket vesztik az ügyfelek, A 
Best Buy nagyon karban- és kézben tart 
hatja dolgait, mert az elmúlt évben szá 
mitógép-eladásainak több mint egyhar. 
madát a webstandokon bonyolította, 


rara, a 


Connecticutban két évvel ezelőtt az 
Department. Storcs 
áruházában állított fel webterminálokat 
de csak hat hónapig tartott a c 
az Ames 


lán hihetetlen, de igaz: 
ment Stores vásárlói egész egyszerűen 


tem tartottak igényt a terminálokra. Kik 


ásárc a diszkontlánc (zi 


Nagyrészt 


kgyermekes családanyák 
akik a nagy rohanásban a legtöbb eset 


ben figyelemre sem méltatták a felkínált 


lehetőséget. 

A Gomez Advisors elemzői uz Amc 
kedvezű apasztalatai alapján azt ja 
asolják mindenkinek, hogy kizárólag 
akkor" telepítsen üzletébe webterminá 
lokat, ha kellően kvalitikáli vevőkörre 
zámíthat. § 


ronline: mess 


St. era tásetagya corn 
en vrznzmegya com 


akció vartnitech 


Az európai nagyvállalatok között idén ís bekerültünk az Európai Minőségi Díj pályázat döntőjébe. 
Ügyfeleink, dolgozóink, partnereink és tulajdonosaink elégedettségét, valamint gazdasági eredményeinket 
és társadalmi hozzájárulásunkat vizsgálva a zsűri Európai Minőségi Díjat adományozott vállalatunknak 
Büszkék vagyunk a díjra, de még ennél ís fontosabb számunkra, hogy Magyarországon már mintegy 
kétmillió-kétszázezren választották a Kapcsolat Európában is elismert minőségét 


Köszönjük, hogy ezt a sikert megoszthatjuk Önökkel! I Westel 
A Westel az Európai Minőségi Díj büszke tulajdonosa 
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TRENDEK ÉS MEGOLDÁSOK 


Erdő, vad, Baan 


Kevesen gondolnák, hogy egy alapvetően gyártásra orientált vállalat- 
irányítási rendszer alkalmas lehet egy erdőgazdaság igényeinek kielégítésére is, 
Pedig legalább egy ilyen már működik, derül ki Schopp Attila írásából, 


gy erdőgazdaság rendki 
vül speciális tevékeny 
séget folytat általáb: 
mezőgazdasági ágazat. 
hoz sorolják, ám attól 
megkülönbözteti a na. 
gyon hosszú termelés 
ciklus. Rásdásul ennek a termelésnek az 
alanya" az erdő, ami (azon túl, hogy 
Összetett biológiai életközössés 
zeti vagyonnak is fontás eleme. Íg 
erdészetnek két, egymásnak olykor el- ! 
tentmondó elvárásnak kel! megfelelnie: 


egyrészt normális" gazdasági tevé 
kenységet kell folytatnia, piaci körülmé 


nyek közöt, mint minden államé tulaj- 
donú részvénytársaságnak, másrészt el 
kell tátnia a vagyonkezelési funkciókat 
ís. Tovább nehezíti a helyzetet, hogy a 
normál gazdasági en sok. 
rétű: számos tevékenységet őlel fel (az 
erdőműveléstől a vadgazdálkodáson át 
az idegenforgalomíg), és ezt erős területi 


iködés is í 


tagoltság melleti teszi. 

Komoly számítástechnikai , előélei 
Mefának. meséli Hirmann Antal, 
az erdőgazdaság informatikai vezetője. 
1981-től alkalmazzák az informatikát: 
házon belül fejlesztettek egy olyan pénz. 
ügyi-számviteli rendszert. amely a kö. 
vetkező bő tíz év alatt több generációt 
élt meg. Ennek eredményeképpen az 
1990-es évek elejére meglehetősen Ösz. 
szetett informatikai környezet született 
a központi feldolgozásokat Digítal mic 
rOVAX gépeken, VMS operációs rend; 
szeren végezték, az ügyfélgépeken pe 
dig DOS alapú, Clipperben írt alkalma 
zások futottak. 

Sokáig kielégítette ez a rendszer az 
igényeket, úm az 1990-es évek közepére 
Ijcsébben jelentkeztek a kor: 
látai. Egyrészt maga a hardver és a 
szoftver is elavult. ez jóval korábbi 
technológiai állapotot tükrözött vissza 
Másrészt a techmológiai fejlődés, illetve 
a piaci elemek megjelenése az erdészet 
gazdálkodásában új igényeket is gene- 
rált. Hiába működött jól a számviteli 
rendszer; a feldolgozást havi ritmusban, 
kötegelt üzemmódban végezte, így a ve- 
zetőség számára is csak négy-hat hetes 
késésset szolgáltatta az adatokat. Ez pe- 
díg csak az események követésére ele- 
gendő, a megfelelő tervezéshez, a ható. 
kony begvatkozáshoz kevés. , Piaci kö. 
rülmények között nem lehet megeléged: 
ni azzal, hogy egy adat csak hetek múl 
tán válik információvá, hiszen akkor azy 
már nem lehet használni" — fogalmazza 


van 


mind eré 


meg a váltást kikényszerítő egyik ténye. 
zőt Hirmann Antal, 

A kényszerítés mellett a Mefa vezető. 
sége is szükségét érezte a megújulásnak. 
A korábban említett vagyonkezelési 
funkció ellátásához szükség volt az er- 
dőállomány nyilvántartására és annak 
integrűlására a teljes rendszerbe, Ennek 
a teljes rendszemek is túl kellett lépnie a 
korábbi pénzügyi-számviteli kereteken: ! 
a vagyonkezelés csak úgy végezhető ha- ] 
tékonyan, ha a termelési, pénzügyi és 
kereskedelmi funkciók egyetlen egységet 
alkotnak informatikai szempontból is. 


A hosszú távú gondolkodás jegyében [ 
külső tanácsadó bevonásával átfogó in- 
formatikai koncepciót dolgoztak ki. Ez 
három fő fejlesztési területet jelölt ki 
komoly kommunikációs beruházással 
áthidalni a területi széttagoltságot és ez- 
zel megvalósítani a valós idejű adsitcse. 
rét: erre alapozva egy vállalatírányítási ! 
rendszer bevezetése; végül egy térinfor- ] 
marikai rendszer kiépítése. Hirmann An- 
tal kiemelte, hogy mielőtt megtették 
volna az első kapavágást", az összes 
további teendőt végiggondolták, így már ! 
a kezdetekkor tudták, hova akammak 
megérkezni. Az első lépésre 1997 máso- 
dik felében került sor: a Mefa nem csu- 
Pán digitális kommunikációs hálózatot 
épített ki, hanem ezzel együtt teljesen 
felújította számítógépparkját is. 

A vállalatirányítási rendszet kiválasz. 
tásánál először azt kellett eldönteni, 
hogy saját erőforrásaikkal fejlesszék ki a 
szofiveri, vagy egy kész terméket vásá- ] 


roljanak meg. Az előbbi mellett szólt, 
hogy így teljes mértékű lehet a testresza- 
bottság, pontosan azok a funkciók és 
űgy kerülnek bele, ahogy azokra a válla- 
latra szüksége van, illetve. hogy a rend. 
szér további sorsa is a cég kezében van 
A kész rendszer hosszas fejlesztések 
után sem lesz annyira testreszabott, mint 
egy egyedi fejlesztésű szoftver; ugyan. 
akkor műszaki megoldásai — a nagyobb 
programozói gárdának, a többéves ta- 
pasztalatnak köszönhetően — sokkal ki- 
finomultabbak, a szoftver üzembizto. 
sabban működik, Ezek alapján született 


meg az a döntés, hogy széles körben 
testreszabhátó, de kész rendszert Vesz- 
nek meg A követelmény az volt. hogy a 
minden gazdálkodó szervezetre jellem- 
ző funkciók legyenek meg a szoftver- 
ben: minimális lehessen 
beépíteni az erdészeti gazdálkodás spe 
cifikumait: és végül mód legyen az 
egyedi vállalati ígények kielégítésére, 
a testreszabásra. Műszaki szempontból 
egyetlen dolgot kötött ki a Mefa: a ki- 
építendő rendszemek Windows NT ala- 
pokon kell futnia, lévén ez az egységes 
platform a vállalatnál. 

A cég, piaci ismereteit felhasználva 
meghívásos pályázatot írt ki: három cég. 
től kért ajánlatot. A beadott anyagokat 
átnézve az derült ki, hogy a legalacso. 
nyabb fejlesztési hányadot és a legma- 
gasabb funkcionalítást a Baan íg 
Műszaki tartalmát tekintve ís a Datorg 
Team ajánlata tűnt a leginkább kiérlelt- 
nek, szabványos felületeket nyújtva biz- 


fejlesztéssel 
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tosította a későbbi továbblépés lehetősé. 
gét, A termék mellett a bevezető cég fel 
készültsége és elszántsága ís meggyőző 
VolL A Datorg Team késznek mutatkozott 
arra, hogy u Mefánál referenciaértékű 
munkát valósítson meg (több erdészet ís 
gondolkodik hasonló fejlesztéseken), és 
ez a szándéka az árajánlatban is megmu. 
tatkozott. Mindezek hatására a Mecseki 
Erdészeti Rt. a Dátorg Teammel kötött 
szerződést a Baan bevezetésére. 

A rendszer kialakítása során nagy se. 
gítséget jelentett a Datorg Team által 
alkalmazott dinamikus vállalatmodetle: 
zés. Ez lehetővé tette, hogy a külesfel 
használók már akkor megismerkedhes- 
senek az egyes modulokkal, mielőtt az 
éles rendszer működni kezdett volna, 
Így nem volt szükség külön tesztrend. 
szerre sem: a szoftver egészét ki lehetett 
próbálni az eszközzel. Ez persze nem je. 
lenti azt, hogy nehézség nélkül ment a 
váltás — teszi hozzá Hírmann Antal. A 
Baan szoftvere egy más — folyamat ala: 
Pú — gondolkodásmódot képvisel, mint a 
korábbi rendszer, ez pedig a megszokott 
szemlélet gyökeres átalakítására kény- 
szerítette a vállalatot és dolgozóit. Szűk. 
ség volt némi belső átszervezésre ís, hi 
szen nőtt a felhasználók köre, részlete- 
ződtek a feladatok. Technikai jellegű 
gondok sokkal kevésbé adódtak: talán 
csak az adatok áttöltésével kellett többet 
foglalkozni, mint azt előre gondolták. 

Az egyik legnagyobb feladatot min. 
denképpen az erdőállomány nyilvántar: 
tásának elkészítése jelentette. Éz a tárolt 
adatok részletezettsége miatt is igen bo- 
nyolult adatbázis; feltüntetik benne a fa- 
fajok eloszlását, az állapot, a kor, ésa 
mennyiség leírását, a talajra, és az ég 
hajlatra vonatkozó jellemzőket, vagyis 
minden olyan mennyiségi és minőségi 
adatot, ami az adott erdőrészletet repre: 
zentálja. Emellett megjelenfük benne a 
területi tagoltságot ís, És ha ez nem len- 
ne eléggé bonyolult, az is kikötése volt 
a Mefának, hogy a teljes nyilvántartás 
alkosson szoros egységet a gazdasági 
rendszerrel, hiszen az teszi lehetővé a 
hosszabb távú tervezést. 

Pénzben megfogható gazdasági elő- 
nyőket már a bevezetés előtt sem várt a 
Mefa vezetésez nem számítottak arra, 
hogy csökkennek az informatikai költ- 
ségek vagy adort százalékkal nő az ár. 
bevétel. Az áttételes gazdasági haszon 
miatt azonban mindenképpen megérte a 
Baan beüzemelése, Ami a további terve: 
ket illeti, a már említett 
térinformatikai rendsze- 
ren kívül tervezik az íro- 
danutomarizálás. megva 
lósítását is, elektronikus 
iktatással és dokumen- 
tumkezeléssel. §g 


S. agrmzzA huf vlsag, eret php 
12004/19) 


jaternetezik, ezért erre ís kiterjedő védelmet 
tanáara van szüksége 
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Ha november 304g előüzet a Számítástochnika című hettápra, 
megnyerbeű a Dell Latítude 600-as notebockot vagy az 5 db 
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4 gyszerű kereséssel, a Yahoo Clubs vagy 
a. Yahoo! Author Series alatt el lehet jut 
ni gyakorlatilag minden olyan online kö; 
zösséghez, amelyet a Virginia Woolf 
név ismerete és szeretete fűz egybe. Va. 
lószínűleg nem lep meg senkit, hogy jó. 

a magam ís tagja vagyok az egyik ilyen 


közösségnek (a jelen írás szempontjából tökéletesen 
közömbös, hogy melyiknek), és tapasztalatból mond. 
hatom, a virtuális Virginia Woolf-klubnak komoly 


Vá érdezem meg magamtól; közösségformáló és ütletteremtő ereje van. 
a Ő LGA b Tr pe AN személyiségi jogok maximális figyelembevételé 
v r alálni azokat az embereket, akik vel mindössze atigyit árülokét ez óoltne KIúbrOl, hogy 
ét BAL a 1 ú egy jónevű. a negyvenes évei elejét taposó német zon. 
lik és kutatják a XX. száz goruművész alapította. A tagok közt akad Long 15. 
sál É nil ésén fin Wnalfat land egyetemista és karrierjét épp most építő ame- 
gérzékenyebb tollú írónöjét, Virginia Woolfot? e tikai fotóművész, szoltveres szaktanácsadó, portugál 

Ne t- nionk 1. 28 Sé3A irodalomtörténész és még sokan mások. 

Ne söt: különösebben kutatnom sem kell, hiszen Egyes-egyedől a tagok tekinthetnek bele egymás 
kél ú cak aal tése d es személyes adataiba, pontosabban csak azokba. ame. 
a t ad a kezembe, amelyet korábban elképzelni lyeket az illető a kiuttagok nyilvánossága elé óhajt 
w pép z jú. : tárni. Garantáltan megéri odafigyelni a másikra! Az 
sen Zimányi Katalin írása. online közösbe" ki-ki beadhatja — és rendszerint be 
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ís adja — azoknak a weboldalaknak a címét, amelyeket 
akár a kapocsnak számító Woolf-téma, akár más okok 
miatt tárt figyelemre méltónak, 

Aki nem akar levelezni, az nem adja meg az e-mail 
címét, de természetesen kivétel nélkül mindenki akar, 
hiszen mi másért is lépett volna be a klubba, ha nem 
azért, hogy gondolatot, véleményt cseréljen, Melles. 
leg kellemes barátságok is szü- 
lethetnek, az egyéni kutatások új 
irányokat vehetnek, és egyálta- 
lán, olyan mértékben kitágul a vi- 


Libran 


lág, ahogy azt Woolf és a múlt EZ Mrztm 
század tízes-húszas éveiben alko- c 

16 művészbarátai, a híres-hírhedt eg 
Bloomsbury-csoport tagjai el 0 ére 

sem tudták volna képzelni. . ea 


Az Amazon ereje 


Ugyancsak az intemeten, csak 
éppen a kereskedelmi oldalán is 
hasznos. irodalmi kapcsolatokra 
lehet szert tenni, 
Jóllehet ez utóbbi 
esetben sokkal n: 
jobb a valószíni 
sége annak, hogy 


]/ detrajzát rendeltem meg. ezért feltételezték, hogy ér 
!  dekelni fognak egyéb művei ix. 

Szóval mindez nem igényel különösebb technoló. 
ú bravún, az viszont már ötletdús megoldás, leg. 
dábbis szerintem, hogy a felkínált könyvek mellett 
vásárlói vélemények is olvashatók - a jelen esetben 
! hosszább-rővidebb könyvrecenziók és minikritikák 
Jó. tudom, az Amazon részéről mindez 
Puszta marketingfogás: minél több könyv 
vásárlására próbálnak meg ösztönözni, és 
arra számítanak (nem teljesen alaptala- 
mul), hogy mások kedvező véleménye 
majd fokozza a vásárlási kedvemet. De 
azt tudtommal eddig még senki sem mér 
te, senki sem követte nyomon, hogy mi- 
lyen kapcsolatrendszerek alakulhatnak ki 
a szimpatikusan egyszerű és rafinált mar. 
ketingfogás nyomán. 

Az Amazon rendszere tör. 
ténciesen olyan, hogy nyo. 
mon követhető valamennyi, 
a vásárlói webfelületen le- 
adott olvasói vélemény — ha 
úgy tetszik: műelemzés, kri- 
1ika, recenzió és így tovább 

, valamint az is, hogy sze- 
mély szerint kihez tartozik 
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TÉR hada ta ln Ún hagmmtny 1 az tzsetT 
amatőrökkel talál; sál von dee] €gy-égy vélemény, S mi. 
kozunk. Persze ezi ún úry ran waláod agya ezdot a —UtÁN Az Amazon szokás- 
a lehetőséget sem re eletátapr st smire 7 rendje szerint a vélemény 


szabad. lebecsülni! 
Az Amazon.comot 
— úgy vélem — sen- 


HW TfVA3AJ 
B 


kinek sem kell bemutatni, hacsak nem arról az olda- 
láról, hogy az egyszerű vásárlási lehetőségen túlme- 
nően milyen kapcsolati tőkét ad az embernek. 

Technológiai szempontból nem tál nagy bravúr. 
mégis hozzáadott értéket jelent, hogy a rendszer min- 
den egyes vásárlás alkalmával emlékszik" arra, hogy 
mit vásároltunk a legutóbb. Saját példámnál maradva, 
Épp c cikk megírása előtt néhány órával jelentkeztem 
be az Amazon com vásárlófelületére, ahol már , vár 
tak" Edírh Whartormak azokkal a regényeível, ame. 
lyekről feltételezték, hogy szívesen elolvasnám őket. 
Utolsó vásárlásom alkalmával ugyanis Wharton ön- 


mellett ott áll a .sműelemző 
kell 
mást tenni, mint végigmen. 
ni a véleményközlők címlis 
táján, s máris összeáll a potenciális irodalamkedvelő- 
kutató barátok adatbázisa. 
ült Allamokban az Amazon komoly kon- 
kurenciájának számít a nálunk nem annyira ismert 
ebből következően nem is annyira kedvelt Bamesand. 
noble.com, a hagyományos könyvkereskedelemmel 
! foglalkozó Barnes 4 Noble online boltja A Bames. 
andnoble.com ís közöl olvasói kritikákat, mégpedig a 
vásárlói felületen, közvetlenül az egyes könyvek után. 
ez a rendszer azonban valahogy sokkal kevésbé stnuk. 
turált, Például nem minden esetben adják meg a vé. 
leményközlő e-mailcímét, a kiadó saját kritikai észre. 
!  vételei megelőzik az olvasói véleményeket. Az olvasói 
könyvkritikák szerényen megbújnak az oldal alján, a 
böngészők többsége talán soha el sem jut odáig, Min. 
dencsetre óvakodom attól, hogy túlzásba vigyem a 
Bamcsandnoble.com kritikáját, még valaki esetleg azt 
] gondolhatja, hogy lévén nő, Amazon-párti vagyok 


€-mailcíme is, nem 


A lehetőségek birodalma 


Azi sem igen szeretném, ha bárki maradi könyvmoly 
nak tartana (a Book Worm [könyvmoly] az Egyesült 
Királyságban közkedvelt könyvesbolthálózat nevet) 
de ehelyütt tartozom egy vallomással. A cikk írása 
közben azon kaptam magam, hogy erős nosztalgiát 
érzek egy régi könyvesbolt, a brit főváros szívében 
! hajdan működő, két éve végleg bezárt London Book 
Emporium íránt A Victoria Stationnel átellenben 
! üzemelő, teljesen hagyományos könyvesbolt nemcsak 
! kitűnő könyvválasztékáról és gyakorlarilag nonstop 
! működéséről volt híres, hanem arról is, hogy az üzlet 
eladói minden egyes beérkező könyvet elolvastak, és 
egy rövid, kézzel írott recenzlór illesztettek a könyvek 
mellé a polcokra. 
A klasszikus angol iskolai kézírással készült kriti 
kák talán nem mindig bizonyultak szakmailag telje. 
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sen megalapozottak, az mindenesetre rendkívül um 
Ponáló volt, hogy az eladók nem hagytak egyetlen 
művet sem szó (vagy írás) nélkül. Egy alkalommal. 
Men nagyon siettem, nem futottam át az Empociuban 
vásárolt regény eladói kritikáját, A pénztámál már 
tudtam, hogy hibát követtem el: egy tagbaszakadt 
amúgy inkább kidobólegénynek tűnő cladó fennkan 
200 figyelmeztetett a vétkes mulasztásra, és a gusdo. 
san becsomagolt, míves könyvjelző-ajándékokk 
látott könyv mellé egy mindenki által hallható mon 


Székhez szegezett olvasó 


datot is adott búcsúzóul, Nem idézem, csak a lénye 
get X televízióadó Y csatornáján 
nulla-nullakor vetíteni fogják az 
regény alapján készült filmet. Ha már a könyv mellé 
csatolt kritika nem érdekelt. legalább a filmet nézzem 
meg! 

Botorság volna efféle foskodásr 


-n, de egy biztos: az új médium 


aznap este. Z óra 


klasszika 


emélyes gon 


számítani az internet 


nak ís megvan - mégpedig nem is el. 
hanyagolható — kapcsolatteremtő ere. 
je. Olyan erő és lehetőség ez. 
minden eddiginél jobban a székhez. 
Pontosabban a képernyő elé szögezi 
az olvasókat, legyenek akár amatőrök. 
akár hidegfejű profik. 9 


amely 


ereszt. hujujaza, mrehimzn zh (2001/€, 15) 
mem szt hutárok,, arch.ohp (2000. 8. 50 
mara elvbn aho com cibe regmrmonéeaz 


A ráfordításoknak meg kell térülniük 


A világcégek közül az IBM szolgáltatásorientált rendszerszállítóként, 
a Microsoft pedig nagy szoftvergyártóként került be az összeállításba. 


Az IBM Magyarország nem egyik pilla- ] 
natról a másikra döntötte el, hogy nem 
vesz részt a magyarországi informatikai 


kiállításokon. Bizonyítja ezt az is, hogy ! tások nem alkalmasak üzletkötésre. 


az IBM partnerei még mindíg ott voltak 
az Ifabón, amikor a cég már nem vett 
részt rajta — jellemezte a mai helyze- 
Tig vezető utat Damján Tamás, az IBM 
Magyarország kereskedelmi igazgatója. 
s. Ebben az időszakban üzleti partnereink 


vásári részvételi költségeiből részt vál, 
lalt az IBM Magyarország, mível ezek a / hatékony lehetőségeket. Egy rendez- 


cégek az IBM technológiára 


VÁSÁRKÓ 


alapozták ! vényt egyébként akkor tekintünk sike- 


közül csak az volt sikeres, amelyik PC- 
ket vitt a rendezvényre. Így minden szem- 
pontból bebizonyosodott, hogy a kiállí- 


Ahhoz, hogy visszatérjünk ezekre a 
rendezvényekre, alapvető változásoknak 
kell bekövetkezniük, Megítélésünk sze- 
rint csak a konferenciatípusú megközelí- 
tés lehet sikeres, ugyanis a márkanevek 
tudatosításának időszaka már lezárult, 


RKÉP 4. 


És más célokra a kiállítás nem ad elég 


fejlesztéseiket, és a kiállításon saját ter-  resnek, ha azon néhány száz szákember- 
mékeiket mutatták be. Ami a közvetlen ) hez tudunk szólni. A konferenciákhoz 
részvételt illeti: az IBM Magyarország ) kapcsolódóan természetesen minikiállí- 
portfáliójában az évek folyamán egyre ) tásra is szükség lehet, de arra csak olyan 


nagyobb hangsúlyt kaptak a szolgáltatá- 
sok, és úgy látjuk, a kiállítás nem eg 


émelműen az a fónim, amely alkalmas ! ból, illetve az alkalmazások bemutatása 


volna komplett rendszerek bemutatásá- 
ra. Emellett az is fontos kérdés, hogy a ] 
kiállítás tárogatóinak mekkora hányada 
Érdeklődik az ilyen rendszerek iránt. Ta- 


pasztalataik szerint ugyanis a kiállítási / bo a nagyvállalatok informatikusainak, 


PC-ken többnyire csak játékok futorrk. 


eszközöket szabad elvinni. amelyek va- 
lamilyen szempontból kítűnnek az átlag- 


szempontjából fontosak, mert kiegészít- 

hetik a gyártótól alkotott képet 
,A kilencvenes évek közepére kiala- / 

kult az akkori két vásár profilja: az Ifa 


4 Compfair a közép- és kisvállalati réteg- 


Jellemző volt, hogy mindig hatalmas sor ) nek, valamint az otthoni felhasználók- ! 


állt a vinuálisvalóság-szimulátorok előtt. 


nak szólt " — emlékezett a kiindulási 


Azon ís el kelleni gondolkodnunk, hogy ) helyzetre Vítyi Péter, a Microsoft Ma. 


a döntéshozóknak mekkora hányada 
megy el a kiállításra. És közben foko- 
7atosan megerősödtek a szakmai konfe- 
renciák. Az IBM is minden évben ren- 
dez ilyet, ahol pontosan az a döntéshozó, 
befolyásoló réteg van jelen, amelynek 
az IBM Magyarország kínálata szól. 
Ugyanez a folyamat, némú fáziskésés- 
sel, a partnereinknél is lejátszódott, már 
csak azért is, mert az IBM konfereaciáin 
ők is megszólalhatnak. Náluk többletha- 
szonként jelentkezett az is. hogy égy bí- 
zonyíthatták szoros kötődésüket techno- 
lógiájuk száltítójához. Másrészt egy kö- 
zepes méretű magyar vállalkozás szá. 
mára - támogatás nélkül - megfizethe. 
tetlenül drága a kiállítási részvétel, és 
semmivel sem igazolható, hogy megté. 
rül a befektetett ráfordítás. Ezek a cégel 
nem tudnak hosszú távra .hitelezni: 
a kiadásokat rövid távon bevételeknek 
kell követniük. Az pedig, hogy a ki. 
állításokon csak a közvetlenül eladható 
termékeknek van helyük, abból derült ! 
ki. hogy az egyik évben négy partnerünk 


gyarország ügyvezetője. — , Fnnek meg- / 
felelően az Ifabo inkább bemutató, míg ) 
a Compfaír inkább vásár volt. A Micro- ! 
soft elég sokáig mindkettőn részt vett, ] 
több megközelítést ís kipróbált. A beru. 
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tató alkalmat adott rá, hogy közvetlenül 
találkozzunk a nagyvevőkkel, másrészt 
az érdeklődőknek is előadásokat tarthat- 
tunk. A standmegosztás persze okozott 
Problémákat: a bemutatók időnként za- 
varták a tárgyalást. A másik megközelí- 
tésnél a viszonteladók megjelenése volt 
a fontos, a Microsoft ehhez csak a kere- 
teket biztosította. 

Azonban elérkezett az a pillanat, hogy 
körbenéztünk, és már senkít sem lát- 
tunk. Ez is befolyásolta a döntésünket. 
Másrészt a vásári részvétel sokba került, 
és a cserébe kapott szolgáltatás nem vitt 
közelebb minket a technikai döntésho- 
zókhoz. Ma a Hungexpónak nincsenek 
olyan területei, ahol nyugodt körülmé- 
nyek között lehetne konferenciákat tar- 
tani. Ellentétben a 6-8 előadásból álló 
TecheEd konferenciasorozattal, amely- 
nek költsége nagyságrendileg azonos a 
kiállítás költségéveivel. Ráadásul éze- 
ken megjelennek azok a technikai dön- ) 
téshozók, akiket a kereskedelmi rendez- 
vényekkel nagyon nehéz elérni. Van per- 
sze hátránya isz csak azokhoz jutunk el 
így, akik már a Microsoft mellett döntöt- 
tek. A szakma többi részét csak olyan 
rendezvényeken tudjuk elérni, ahol a 
Microsoft-előadás csak egyike a prog- 
rampontoknak. Erre a problémára lenne 
jó megoldás az olyan vásár, amelyet 
konferencia kísér, Az otthonokba szánt 
termékek piaca a nagyáruházak megje- 
lenésével változott meg. Az áruházak kí- 
nálata folyamatos kiállításnak tekinthető, 
ahol az érdeklődőre semmiféle nyomás 
nem nehezedik, azaz kényelmesen tájéko 
ződhat, kapcsolatba kerülhet a termék- 
kel. Azt azonban le kell szögezni, hogy 
nyilvános bemutatókra szükség van. 
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Bármilyen sebességet is választ, 


a HP Önnel tart. 


Bárhol is van — úton, otthon vagy az irodában — a HP laptopjai a 


teljes szabadság ér nyújtják Önnek, és biztosítják mindazt, 


amit elvár számítógépétől. 


Ha most vásárol laptopot, és 
honlapunkon regisztrálja magát, akkor egy 

, amelyet hp c318-as 
digitális kamera vásárlására használhat fel. 


Sőt! Minden huszonegyedik regisztrált 
vásárló ajándékba kapja a digitális 
fényképezőgépet. 
www.hp.hu/akciok/ob500 
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Sybase néven Magyarországon is 


Az Axis Számítástechnikai Kfi. tizenkét 
Évvel ezelőtt, 1989 októberében alakult 
meg, s kezdetben egyedi alkalmazások 
fejlesztésével foglalkozott. ..Kilenc év 
vel ezelőtt, 1992-ben találkoztunk össze 
a Sybase cél emlékszik vissza Dé 
nes László, az Axis ügyvezető igazga- 
tőja, ,A kaliforniai székhelyű Sybase 
rendkívül dinamikus fejlődési szakaszt 
élt meg, és akkoriban még újdonságnak 
számított egész Európában: alig egy-két 
leányvállalata létezett. Ekkor vállalko- 
zott az Axis Számítástechnikai Kft. 
Sybase magyarországi disztribúciójára. 

Az elmúlt kilenc évben Magyarorszá- 
g0n nagyon sok felhasználó ismerkedett 
meg a Sybase technológiájával. Az Axis 
tanfolyamain rengeteg embert képeztek ki 
a különböző eszközök használatára, szám- 
talan sikeres alkalmazás született. Most 
jutott el odáig a folyamat, hogy a Sybase 
úgy gondolta: tovább erősíti jelenlétét 
Magyarországon, Létrejön egy függet- 
len Sybasc-képviselet, amely a márka- 


név-használartal felvénezve, Sybase Ma 
gyarország Kft. néven fog működni. 

A megalakuló új társaság többségi tu. 
lajdonosa az Axis lesz. Emellett várha- 
tóan több magyar magánszemély ís a 
tulajdonosok között szerepel majd, to- 
vábbá tárgyalások folynak arról. hogy a 
világ tíz legnagyobb független szoftver: 
fejlesztő társasága között számon tarott 
emeryville-i Sybase is tulajdonosa lesz a 
vállalatnak. 

Koller György. a Sybase Magyaror- 
szág Kft. ügyvezető igazgatója elmond- 
ta: két évvel ezelőtt indult el az a tö- 
fekvés. miszerint megpróbálják tagolni, 
szétbontani az Axis különféle tevékeny 
ségeit. , Üzletágak formájában kezdtünk 
cl működni, és ezek egyike volt a Sy 
basc" — magyarázta Koller György. , Az 
önálló vállalat létrehozását egyrészt a 
Sybase kezdeményezte, de részünkről is 
jelentkezett az igény. A mi oldalunkról 
elsősorban olyan érvek merültek fel, 
bogy a magyar piac igényli azokat a ver- 


Koller György: Az új cég átveszi az üzletág 
szakembereit 


senyképes megoldásokat. amelyeket a 
base kínál, s ezeket egy önálló, 


kanevet is használó cég jobban el tudja 


A Sybase termékei 


Dinnyés Ferenccel. a Sybase Magyar- 
ország Kft. cégvezetőjével arról beszél 
gettünk, hogy milyen elvek szerint osz- 
tályozódnak a Sybase termékei, s ez az 
osztályozás hogyan kapcsolódik a való. 
ságos kívánalmakhoz. 

A Sybase az , Együtt jobban műkö- 
dík" (Everything Works Better When 
Everything Works Together") gondolat 
köré építi termékkörét, szolgáltatásait és 
marketingmunkáját 

A másik alapelv a technológiai rugal- 
masság, Egyrészt mindenkinek, 
technikáját akarja használni, mai alkal- 
mazásokat és megoldásokai akar lérre 
hozni és működtetni, valamiképpen épí 
tenie kell a jelen és a múlt technológiá. 
jára, vagyis folytonossá kell tennie 
átmenetet a múltból a jelenbe és a jövő. 
be, Másodszor, az internet nem tekínthe- 
16 ugrásnak, csak újabb előrelépésnek. 
Harmadszor, senki sem láthatja ponto- 
san előre, hogy mi lesz a következő 
technológiai előrelépés, vagyis a felfo- 


€IDG 


gásnak és mai technológiának készen 
] kell állnia az újdonságok befogadására, 
! Ezek tehát a technológiai rugalmasság- 
( nak mint nevezetes alapelvnek és -köve- 
hi telménynek az összetevői, 

A cég 1984-ben alakult, s ennek meg. 
felelően az 1980-as évek második felére 
jellemző klasszikus, ügyfél-kiszolgáló 
szerkezetű megoldásokat dolgozta ki, 
akkoriban forradalmi újdonságokkal. 

Az 1990-es évek derekára ez a ter 
mékszerkezet alakulni, 
megjelent az intemmet is mint lényeges 
tényező, bár a 2000. év (visszatekintve 
egy talán kícsit felfújt) problémája át. 
menetileg elvonta róla (és minden más. 
ról ís) a figyelmet. 1999 táján a levegő. 
ben voltak a mobil- és a vezetéknélküli 
) lehetőségek, és a Sybase már akkor el. 
! kezdett ilyen termékeket kifejleszteni 

s ezen a területen azóta is piacvezető 
Ma pedig az egyik legfontosabb fel 
adat — és ez lesz alighanem a jövő tech. 
! nológiai alapja ís — a meglevő informá. 


elkezdett és 


ciós rendszer, az adatok, folyamatok ín- 
tegrálása és összekapcsolása egymással 
Piaci előrejelzések szerint néhány éven 
belül ezek az integrációs célú beruház: 
sok lesznek az információs társadalom 
legnagyobb beruházásai, és az integrá- 
ció a vállalati portállal teljesedik ki 

Ma a Sybase három nagy pisci terület 
re összpontosítja erőit. Az egyik az c-üz- 
leti infrastruktúra: az üzletmenet elekt 
ronikussá tétele. a cés 
elektronikus kapcsolatok ki 


És cég közötti 
lakítása az 


juttatni az 


kenysége részbe 
de már más platfarn 
! adódott egy pozitív 
vett feszültség. A Sybase 


rei kiszolgálót és konkures 


áttak az Axisban, és mindez 
lé mutatott. hogy szét ki 
különböző 


képpen szükség va 


Mi 


tevékenységeket 


hassunk, amelyben az Axis fejlesztői k 
pacitása éj 
mely más cé; 


Az eddig 


észrevétlen lesz 


nak a személyes kapc 


z átr 


iz. üzletág 
Iz elkövetkező é: 
vekedni fog a létsz 
amelyeket a Sybase M 
a továbbiakban is cl akar látmi 


cég árveszi 


intemet adta lehetőségek kihasználásá. 
val. Ennek a markáns megjele 
ációval kapcsol 
tett portál; 
vállalati portált int. 
tani, mert az ilyen port 
célszerű, sem életképes: 

ki belőle, amit szerettünk 
ehhez szükség van pers; 
arra, hi 


bajos ís lenne valamirevaic 


em an 


az adatbáz 


ménnyel működjék 


Kapu a vállalatra, a világra 


A vállalatok egyre több alkalmazást 
használnak. egyre nagyobb információs 
rendszert építenek ki, egyre több adatot 
halmoznak fel, s nyitnak az internet felé. 
Mégis információhiányban szenvednek. 
mivel az adatok kinyerése, kezelése és 
áramoltatása a legtöbb helyen még nincs 
megoldva. Dinnyés Ferenc. a Sybase Ma 
gyarország Kft. cégvezetője szerint a 
megoldás a vállalati portál. 


A portál fogalmát többfél 


telmezik. Gyakran fordul, hi 

egy. pusztán információközló statikus 
weblapot portálnak neveznek. Az igé 
nyesebbek viszont ügyelnek arra. hogy 


portálnak. hívott oldalatkon a 
dinamikus. szabhat 
Olyan meghatározás is létezik 
szennt portátnak a mindennapi 

(Folytatás a V 


egy 


olda 
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NOKIA 
9210 


Kommunikátor 


Hová ez a nagy sietség! Lassítson, és 
gyorsabban célba ér. 

Készítse el a táblázatot munkába 
menet. Írja meg a tárgyalásról az 
emlékeztetőt Word dokumentumban, 
és küldje el e-mailben — akár a taxiból 
Töltse le e-mailjeit a repülőtéren és 
nézze át a prezentációs anyagot, 
Ellenőrizheti a raktárkészleteket ís a 
vállalati intraneten, faxot küldhet és 
elintézhet néhány fontos hívást. 

Ha egyszer véget vet az egyhangú 


gy 
nm Lé írodai rutínmunkának, többé már el 
r Sem tudja képzelni az életet a Nokia 
9210 Kommunikátor nélkül 


feny Wbasatgítatásnál 


Csattakozzon 2 Club Nokiához a 
megmeiutunokiz.hy oldalon, és hozzon ki még 
többet a Nokia 9210 Kommunikátorából, 
Érvezze a Club Nokia szolgáltatásait, illetve 

2 WAP és a Web nyújtotta előnyöket. 


NOKIA 


Telefon: 06. 1 382-1155 CONNECTING PEOPLE 
Fax: 06 1 382-1150 


Nokia Ügyfélszolgálat: 


Wwwwunokla.hu 


gybase néven Magyarországon is 


(Folytatás az 1, oldalról) 

kolják, hogy a Sybase kiterjedt szakterü- 
leteinek. megfelelő. termékspecialisták- 
kal rendelkezzen; ők az oktatásban, a tá- 
mogatásban és a konzultációs tevékeny- 
ségben egyaránt képesek lesznek segíte- 
ni a partnereknek. Koller György úgy 
számítja, hogy — az igények növekedése 
miatt — a jövő év végéig megduplázódik 
az induló létszám, 

Az ügyvezető kiemelte, hogy erősíteni 
fogják a kereskedelmi, illetve a marke- 
tingvonalat, mível a mostani váltás egy- 
fajta úzenet a piacnak. Üzenet, hogy a 
Sybase Magyarországon is képes a meg- 
újulásra és az erősítésre. 

, Arra számítunk. hogy a Sybase Ma- 
gyarország mint önálló, független már- 
kaképviselet, komoly fejlődés elé néz a 
magyar piacon, mert ezzel az erőtelje- 


azok az üzenetek, azok a technológiák, 
amel; 


A Sybasc-üzletág tavalyi eredményé- 
ről Koller Gyórgy elmondta, hogy az 
Axisnak a Sybase-zel kapcsolittos bevé- 
telei 350360 millió forint körül alakul- 
tak. Idén, az átmeneti időszakban leg- 
alább 400 millió forintos bevételre szá- 
mílanak, és jövőre még ennél ís kamo- 
lyabb növekedést terveznek. 

A Sybase Magyarország ügyvezetője 
elmondta, hogy az anyavállalat most 
"már lassan három éve komoly átalakulá- 
si folyamaton megy keresztül, és egyre 
inkább kezdenek beérni a folm Chen el- 
nők-vezérigazgató személyéhez fűződő 
új koncepció eredményei 


Chen rendkívül egyszerű alapelvek 


szerint irányítja a céget. Fő hitvallása, 


sebb megjelenéssel jobban cl tudnak jut- 
ni a leendő, potenciális felhasználókhoz 


hogy a vállalat, amely köztudottan na- 
gyon sokféle technológiai megoldási te- 


rúlentel foglalkozik, leginkább olyan te. 
rűletokre fokuszálja az energiáit, ahol él. 
vonalbeli versenyző lehet. 

A Sybase alapvetően három fontos te. 
rületet jelölt ki maga számára, ahol már 
jelenleg ís az élvonalban van, Először ís 
a cég infrastruktúra-szolgáltató az e-busi- 
ness területén: ez tartalmazza mindazt a 
klasszikus technológiai tudást, amely az 
elmúlt években a vállalatnál az adatbázis. 
kezelés, a nyílt és együttműködő adar- 
struktúrák, rendszerek kialakításának te- 
rületén felhalmozódott, Tartalmazza to- 
vábbá azokat az új eszközöket is, ame- 
lyek kifejezeten az e-business korában 
jelentek meg. 

Koller György elmondta, hogy a Gart. 
ner minősítése szerint a Sybase Enter- 
prise Portal terméke gyakorlatilag a leg. 
jobb víziók egyike, és messze meghalad- 
ja más, Európában esetleg ismertebb cé- 
gek portálkoncepciójának teljességét. Ide 


tartozó, kulcsfontosságú terület sz dta- 
] lános alkalmazásíntegráció ís. A maj vi- 

lágban. ahol cégek szétválnak vagy ép. 
pen fezionálnak. eholaz államigazgatás 
) síruktúrák rengeteget változnak, kiemelt 
szerep jut az alkalmazásántegrációnak 

Egy másik $ybuc-kulosterület a mo. 
bil- és kézieszközök Szoftvertámogatá- 
54. A Sybase ígen határozottan és ered. 
ményesen van jelen a mobilmegoldások 
Piacán, és ezt az ís mutatja, bogy 68 szá. 
zalékos piaci részesedésre teti szert 2 
mobileszközök adatbázix piacán. 

Acég harmadik főkuszterületét az úgy 
nevezet iparági (példánk: kormányzati, 
egészségűgyi, telekomrnunikációs szb.) 
portálmegoldások jelentik. A vállalat — 
elsősorban partnerek bevonásával — már 
Magyarországon ís elkezdte a testresza- 
bort portálok kialakítását, és folyamaro- 
san bővíti e területek körét. 9 


A Sybase termékei 


(Folytatás az I. oldalról) 
gyen és rendelkezésre álljon. Ha a válla. ! 
Jut nem szívesen mondana le eddigi. jól 
bevált alkalmazásaíról, akkor vagy va 
lamiképpen át kell írnia, és homogén ! 
rendszerré kell ősszedolgoznia őket — / 
csakhogy ez drága, nagyon sokáig tar / 
és nagyon sok benne a kockázat —, vagy 
integrálni valamennyit. 

A Sybase a New Era of Networks cég 
megvásárlásával olyan folyamatintegráló 
kiszolgálóhoz jutott, amely a rendszer- 
ré összeépítendő elemeket az adatoknál 
És folyamatoknál magasabb színten in- 
tegrálja. Nem azt teszi tehát, amit a köz. 
tesszoftverek: nem a spagettimódszerrel 
dolgozik, vagyis nem pontonként köti 
Össze az alkalmazásokat, hanem köz 
pontosítja uz integrációt. 

A vertikális üzleti területre szám Sy- 
base-termékek egy-egy konkrét piaci 
szegmenst vesznek célba. E tekintetben 
főleg a pénzügyi szektorban és egyre in- 
kább a távközlésben vannak a Sybase 
nek fontos referenciái és piaci megoldá- 
Sai. Ezek a speciális területre szánt meg- 
oldások már kezdenek megjelenni az 
egészségügyben és a kiskereskedelmi 
rendszerekben, s a Sybase legújabban 
a médiának készít ilyesfajta vertikális 
megoldásokat. 

A harmadik nagy piaci szegmens a 
mobilüzlet; ez mobilalkalmazásokból. 
mobiladatbázísokból és vezetéknélküli 
adatszolgáltatásokból áll. Itt hasznos lesz ! 
mindjárt tisztázni, hogy mit jelent a mo- 
bil és mit a vezetéknélküli a Sybase ér- 
telmezésében, A mobilkészülék, például 
egy noteszgép, időről időre valahogyan 


rákapcsolódik a há- 
lózatra; a gépen, 
mondjuk, van egy 
mobiladatbázis, és 
azt a felhasználó 
időről időre szinkro. 
nizálja a hálózatíval. 
A vezetéknélküli ké- 
szülék viszont állan- 
dő kapcsolatban van 
— például hagyomá- 
nyos telefonszolgál- 
tatáson át — a háló- 
zattal; manapság lé- 


teznek már olyan eszközök, amelyek ! 


égy szűkebb területen, például egy rak- 
tárban, néhány száz méteres távolságo- 


kon saját rádiókommunikáció révén tar 


tanak kapcsolatot a központtal, a na- 
gyobb távolságokon működők pedig 
GSM szolgáltatásokat használnak. 

A mobilkészülék és a vezetéknélküli 
készülék tehát nem ugyanaz, bár hason: 
lítanak egymásra; lényegében az adatát- 
vitel módja különbözteti meg őket egy- 
mástól. A Sybase olyan vezetéknélkű- 
li megoldásokat igyekszik kidolgozni. 
amelyek a lehető legkevesebbszer lép- 
nek kapcsolatba más eszközökkel — s 
nemcsak azért, mert a kommunikáció 
drága, hanom azért is, mert nagyon sok 
energiát vesz ki az akkumulátorból. Ha a 
készüléknek 10 órán vagy 20 órán ke- 
resztül folyamatosan kell dolgoznia, ak- 
kor minimalizálni kell az ilyenfajta 
kommunikációkat. Arra ís gondolni kell 
egyébként, hogy nincs mindenütt meg- 
felelő térerő, vagyis a kommunikációra 
nincs ís mindig mód, 


Ezck tchát a Sybasc fő termékterűle- 
tei, s ezeken a piaci területeken minde- 
nütt ott van az első három cég között 
a mobileszközök területén piacvezető is 
a maga 68 százalékos részesedésével, s 
cz az arány 1999-2000 óta egyre na- 
gyobb lesz. A vállalati portálok verse- 
nyében a Gartner értékelése szerint szin- 
tén ott van az első három között. 

A Sybase Magyarország természete- 
sen a helyi viszonyokhoz, a helyt piaci 
lehetőségekhez és várakozásokhoz iga 
zodik. Hazánkban ma bizonyos szem 
pontból még mindig vannak lemaradá; 
sok, bár az utóbbi években nagyon sokat 
behoztunk a hátrányunkból: ha az ember 
mindjárt a legújabb technológiát hasz 
nílja, akkor egy kicsit előrébb jár, mint 
az, aki korábban mozdult. 

Itthon a portálmegoldásokban látják 
a közeljövő nagy üzleti lehetőségét, bár 
( a magyarországi viszonyok között főleg 

a kisebb megoldások jöhetnek szóba 

Nincs akkora bázisa a globális imegrá- 
/ ciónak — a hagyományos nagygépes al: 


kalmazások és egyebek integrálásának 

mint, mondjuk, az Egyesült Államok- 
ban. Dinnyés Ferenc szerint egyénel- 
mű a cét: sokkal jobban megismerte 
itthon a Sybase adatbázis-megoldássát, 
az adanárházi megoldásokat. a teljesít- 
ményt és a rendelkezésre állási javító 
megoldásokat. 

Magyarországon gyors fejlődésnek m- 
dult a mobilterület is: ma már a közép- 
) iskolások, sőt a még kisebbek kezében 

is mobiltelefon van. Ennek vannak per. 

sze egyáltalán nem kívánatos velejárói 
is, de az bizonyos, hogy ez az új nem. 
] zédék már nemcsak telefonálásrz fos 
] használni a készülékeket, hanem pénz 
kifizetésre, jegyvásárlásra, a nagykőzi 
ség által is elérhető banki szolgál 
sokra — s nem csupán WAP-os 
mert a Sybase megoldásaiban a megfe 
lelő rendelkezésre állás eléréséhez nem 
kell folyamatosan rajta lenni az inter: 
neten. Az ilyesfajta szolgáltatáshoz per- 

sze nem a szokásos webes felület kell. A 

Sybase mindenben támogatja ezeket az 

időnként bekapcsolódó megoldásokat 

A vertikális megoldásokat pedig part 
) nereken keresztül, regionális együttmű- 
ködéssel igyekszik behozni. a Sybase. 
hiszen ha a globalizáció révén egyre 
közelebb kerül is az amerikai gyakorlat. 
még mindig erősebb a kapcsolat az eu- 
rópai jogrendszethez, pénzügyi szabály 
rendszerhez, s még erősebb a közép- 
curópaiakhoz, a cseh, lengyel és osztrák 
gyakorlathoz. Vannak már arra irányuló 
kezdeményezések, hogy ámi ebben a 
térségben valahol beválik, az eljusson a 
környéken máshová is. 9 


. SYBASE 


Teljes választék 


A Sybase szerteágazó termékportfóliójá- 
nak közős jellemzője — mondja Solymos 
Oró termékfelelős — a nyitottság és az 
integrációs képesség: a termékek köny. 
nyen őtvözhetők más megoldásokkal, 
egyszerűen együtt tudnak működni más 
Lyártók termékeivel Ennek megfelelően 
például ideális környezet a Sybase ter- 
mékek számára egy olyan vállalat, ahol 
a központban már modern adatbázis-ke- 
zelő fut. ám a fiókokban. telephelyeken 
még működnek régi programok, azaz 
hagyományos és új informatikai struktú- 
rák élnek együtt. 


Adaptíve Server Enterprise 


A külcstermék egyértelműen az Adap- 
tíve Server Enterprise (ASE) adatbázis- 
kiszolgáló. amelynek a 125-ös a leg- 
frissebb. verziója, és amit az Oraclegi 
vetélytársának szán gyártója. Az új idők 
követelményeinek megfelelően a szoft- 
ver tímogatja az XML- és Unicode- 
adattípusokat, a Java osztályokat és ob- 
jektumokat, valamint az Enterprise Java- 
Bean-komponenszket, Az intemetes al / 
kalmazások futtatását is megkönnyíti a 
dinamikus rekonfiguráció: a rendszer- 
tazda akár a napközben változó igények 
alapján ís árállíthatja a rendszert. anél- / 
köl. hogy újra kellene indítani az adatbá- 
zis-kezelőt. Értelemszerűen más űzem- 
módra van szükség a tranzakciók feldol- 
gozásához, mint egy kötegelt jellegű fel- 
adat vagy éppen lekérdezések futtatásá- 
hoz. Támogatja az ASE 12.5 a szabvá. 
nyos címtárszolgáltatásokat (LDAP! és 
a biztonságos intemetet (SSL) is. 


Adaptive Server Anywhere 


Ez az adatbázis-kezelő az ASE kis. 
öccse", elsősorban kisebb munkacsopar- 
tok (40-50 főig) igényeinek kielégítésé- 
re ajánlja a Sybase. Emellett viszont al- 
kalmas arra ís, hogy mobileszközökön 
futtathatók legyenek a Sybase alapú at- ! 
kalmazások: még egy kéziszámítógépre 
is felrakhatók olyan szoftverek, amelyek 
az ASA egyes elemeit tartalmazzák. Eb. 
ben az esetben persze koránt sincs szó ! 
teljes. fünkcionalításról, hanem éppen 
csak amnyíról, amennyi az adott alkai- 
mazás futtatásához, illetve a szinkroni- 
zációhoz szükséges. ! 


Enterprise Application Server 


Mint neve is mutatja. sz EAServer a Sy. 
basc-kiszolgálókhoz járó alkalmazáski. 
szolgáló. A Sybise-termékekre jellemző ! 
nyitottság ebben is megmutatkozik: t4- 
mogatja a legnépszerűbb 

nyelveket (Java, C/CHt, Visual Basic, 
PowerBuilder), a legkülönfélébb operá- 


! sáltató (Széphő) Rt. illetve jogelődje, a 


ciós rendszereket (Windows, Solaris, 
HP/UX, IBM AIX), illetve több kompo- 
nensmodellt is (CORBA, COM, EJB). Az 
alkalmazáskiszolgáló . el- 


beágyazott telepítővel, így a fejlesztők 
adhatják saját termékeikkel; és képes a 
fünözön rendszerek támogatására. 


Replication Server 


Mint minden hasonló termék, a Sybase 
Replication Server ís arra szolgál, hogy 


érhető hagyományos ügy- 
félprogramból, de. kom- 
Ponensei, 


lületről is. A fejlesztők itt 
is teljes szabadságot él- 
veznek: Java alkalmazás- 
ból meghívható C-t-kom- 
ponens vagy akár fordít- 
Va, bármilyen más variá- 
cióban. Az sem feltétlenül 
szükséges, hogy az EAS 
mögött Sybase adatbázis- 
kezelő álljon: elérhet nagy- 
gépes, illetve konkurens 


SZTSG TETT 


tt 
illetve adatrobbanás 
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RDBMS-ekben tárolt ada- 

tokat is, Rendelkezik az Enterprise Ap- 
Plication Server bizonyos webkiszolgáló- 
funkciókkal is, de integrálható más web- 
szerverekkel is. 

Legújabb változata, az EAS 4.0 átfo- 
£ó támogatást kínál a Java 2 Enterprise 
Edition 1.3-hoz; biztonsági modulja ré- 
vén külön aurenúkációs és biztonsági 
modulok építhetők hozzá; rendelkezik 


két adatbázis-kiszolgáló között mozgas- 
Ssunk adatokat, mondja Solymos Ottó. 
Érdekesség, hogy mód van a tárolt el- 
Járások replikációjára is. Ilyenkor nem 
nagy mennyiségű adatot kell továbbíta- 
ni. hanem azt a pár soros eljárást, amely 
aztán a céladatbázisban ís végrehajtja a 
kívánt változtatást. 

Összesen háromféle replikációra van 
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mód. Az online replikációt az Adaptíve 
Server. Enterprise-ok között. alkalmaz- 
zák: ha az egyikben módosítanak vala- 
mit, a másikban igen kis késleltetéssel 
végrehajtódik ugyanaz a változás, A nyi- 
tottság jegyében a Replication Server 
bármilyen két adatbázis-kezelő között 
képes a műveletre, egyiknek sem kell 
ASE-nek lennie. 

A másik két replikációs módszert az 
Adaptíve Server Anywhere felhasználói. 
nak ajánlják. Az elektronikus levelezés- 
re, az állományrendszerre vagy az ftp 
Protokollra alapuló offline replikáció 
esetében mindkét oldalon beállítják, mi. 
kor kell az adatszinkronizálásnak lezaj- 
lania: a megadott időben elkezdődik a 
replikáció — a szükséges adatokat kivon- 
Jaa rendszer az adatbázisból, és elküldi, 
mondjuk, egy levélben -, ha van kapc 
Csolat, ha nincs A másik oldal az adott 
időben szintén feljelentkezik, és ha ka- 
Ppott replikálandó adatokat, azokat be- 
dolgozza az adatbázisba, illetve elküldi 
saját adatait, A módszer nagy előnye, 
hogy nem kell hozzá állandó, nagy se- 
bességű kapcsolat, 

A harmadikfajta replikációt vezeték- 
nélküli eszközöknél alkalmazzák. Ezek- 
nél létre kell hozni egy online kapcsola- 
tot — be kell jelentkezniük a központi 
szerverre —, de ilyenkor nem replikálnak 
minden tranzakciót (például a. napköz- 
beni eladásokat egy utazó ügynök eseté- 2 


Az informatikai fejlődésnek a 80-as 
években szokásos útját jána be a Szé- 
kesfehérvári Épületfenntartó és Hószol- 


belyi IKV. Bár az ingatlankezeléssel, 
Építőipari tevékenységgel és távfűtéssel 
foglalkozó cég tevékenységének nagy 
része le volt fedve számítástechnikai tá- 
mogatással. ám a rendszerek más-más 
időben, eltérő technológiai alapokon 
születtek, és — szigetrendszerek lévén — 
nem tudtak egymással hatékonyan kom- 
munikálni. A legnagyobb gond az volt, 
meséli [rányi Jenő, a cég informatikai 
vezetője, hogy az ügyfelekkel kapcsola- 
tos információkat, ügyeket nem lehetett 
egy belyen látni. 1998-ban döntött úgy a 
váltalat. hogy új, integrált rendszert ve- 
Zet be. A követelmények között volt az 
egységes, szabványos háttér (ebbe bele- 
értették az adatbázis-kezelő is), és az, 
! hogy hatékonyan kí tudja szolgálni a 
részvénytársaság szerteágazó szolgálta. 
tási tevékenységét. 

Saját fejlesztésbe nem akartak fogni, 
viszont olyan kész rendszert sem talál- 
tak, amely megfelelt volna igényeiknek. 
Így maradt az a megoldás, hogy külső 
Partnerrel készíttetik el a rendszert. Jó 
) választásnak tűnt az Axis: széles körű 

fejlesztési tapasztalatokkal! rendelkezett, 


megfelelő technológiai hátteret tudott 
nyújtani, és nem utolsósorban szintén 
Székesfehérváron van a székhelye, ami 
előnyösnek bizonyult a fejlesztés és a 
bevezetés során. A fejlesztésben egyéb. 


ként részt vettek azok ís, akik a Széphő 
korábbi rendszereit készítették. így az 
Axisnak sem az alapoktól kellett megis- 
mernie a megrendelő szervezetét, műkö- 
dését, Az új. egységes rendszer adatbá- 


ziskezelője a Sybase Adaptive Server 


Emterprise len: az adatbázis tervezé- 
séhez a PowerDesignert. az ügyfélol- 
dali fejlesztéshez pedig a PowerBuildert 
használták. Ör alapvető modult kellett 


kialakítani: főkönyv. raktári nyilvántar 


Szolgáltatásonként külön folyószámla 


tás, számlázás-pénzügy. jogi és felszó- 
lító ügyek, munkaidő-nyilvántartás. Az 
egyik legnehezebb feladat az adatok át- 
töltése volt, már csak azért is, mert az 
adatokat több évre visszamenőleg fel 
kellett vinni az új rendszerbe. 

Ennek azonban már megmutatkoznal 
az előnyei, folytatja Iványi Jenő. Az új 
rendszerben minden ügyfél szolgáltat. 
sönként külön folyószámlát kap, így 
ügyfelenként, szolgáltatásonként, illetve 
számlánként lehet teljes körű informá- 
ciót kínálni, Egy helyen lehet látni, mi- 
lyen szerződéses kapcsolatban áll a Szép. 
hő az ügyféllel, milyen számlázások tör- 
téntek, és hogyan fizetett az ügyfél. 

Mindez történetében — 1994-ig vissza- 
menőleg — ís rendelkezésre áll. Ezekből 
az adatokból azonban nem csupán az 
ügyintézők (és rajtuk keresztül a lakos- 
ság) profitálhat. Ugyanerre az adaitarta- 
lora alapozva elkezdték egy vezetői ín- 
formációs rendszer kidolgozását, a $y- 
base IO Servent és Cognos eszközöket 
használva. Jó tesztje lesz a rendszerek 
— mondta végül az informatikai vezető 
-, hogy mennyíre lesz képes lekezelni a 
Széphő a jövőre várható változásokat, 
amikor ís átalakul holdingszervezetté, és 
az egyes tevékenységeket önálló kít..k 
végzik majd. 9 
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ben), hanem csupán na végeredményt, 
mert így jóval kevesebb adatot kell át. 
küldeni, 


EnterpriseConnect Data Access 


Ezt a terméket használva az adatok nem 
kerülnek át az egyik adatbázis-kiszól- 
gálóról u másikra, csupán az adatelérés 
van biztosítva, Erre akkor lehet szükség, 
amikor egy nagy adatbázisból csupán jól 
körülhatárolható adatokra van szükség, 
ezért fölösleges az állandó replikáció. 
Ilyen esetben csupán úgynevezett pro- 
xytáblákat kell létrehozni az ASE vagy 
ASA oldalán, amely a , túloldali" adat- 
bázisok megfelelő adataira mutat. 

A felhasználó csak a Sybase adatbá- 
zís-kezelőjét látja, ahhoz küldi a lekér- 
dezéseket; ezeket az EnterpriseConnect 
fordítja le a megfelelő SOL utasításokra. 
Ugyanezzel az eljárással módosítani is 
lehera távoli adatbázisokat. 

A felhasználó számára a proxytáblák 
normál adatbázis-táblakénti viselkednek, 
nem is veszi észre, hogy nincs bennük 
tényleges adat. 


Adaptive Server 10 


A szoftver alapvetően egy olyan lekér- 
dezőrendszer, amely kimondottan a nagy 
teljesítményű adatbányászatra van kihe- 
gyezve. Solymos Ottó ugyanakkor meg- 
jegyezte, hogy az IG csupán az adatok 
kinyerésére szolgál, míg az adattárházak 
építésére szolgáló teljes eszköztár a Sy- / 
base Warehouse Studio csomagban ta- 
Tálható. Kiváló teljesítményt nyújt, amit 
az indexelési technológiáknak és a tö- 
mörítésnek köszönhet. Az IO nem sor- 
folytonosan. tárolja az adatokat, mint 
egy relációs adatbázis-kezelő, hanem 
minden oszlopnak külön lemezterületet 
tart fenn. Így az azonos típusú, hasonló 
adatok vannak egy helyen. nagymérték- 
ben meggyorsítva a lekérdezések futá. 
sát, Az adatintegritás biztosítását meg- 
könnyíti, hogy csak egyeden felhasz- 
náló (node) írhat az adattárházba. Mind- 
ezeknek a technológiáknak köszönhe- ! 
tően az 10 teljesítménye nem romlik az ) 
újabb felhasználók belépésével. Méré- 
sek szerint a felhasználók számának tíz- 
szeres növekedése csupán 2 százalékkal / 
rontorta a válaszidőket, és ez gyakorlati: 
lag észrevehetetlen lassulás. 


PowerBuilder és PowerDesigner — 


A Sybase fejlesztő- és tervezőeszköze / 
nem csupán azok körében népszerű, / 
akik Sybase adatbázis-kezelőt használ- ! 
nak, bár Solymos Ottó. szerint vala- 

mennyi előny a többi Sybase termékkel 


együtt bontakozik ki. A negyedik gene- 
rációs integrált fejlesztőkömyezet egy- 
aránt alkalmas hagyományos ügyfél-ki. 
szolgáló alkalmazások, webes kliensek, 
álletve az alkalmazásszerverbe integrál- 
ható komponensek gyártására. 9 


. SYBASE ] 


Nyitott könyv 


Nem a Libri Kít. választotta a Sybase-t 
rendszerének hátteréül, hanem szoftver- 
fejlesztő partnere, ám semmi okuk nem 
volt megbánni a döntést, Az ország 
egyik legnagyobb könyvkereskedő cé. 
ge több rucat könyvesboltot üzemeltet. 
Ezek informatikai kiszolgálását koráb- 
ban egy Magic alapú központi rendszer, 
illetve a boltokban clipperes szoftverek 
ismertet meg az clőzmények- 
Józsefné, a vállalat számítás- 
technikai rendszerfelügyelője, A készlet- 
nyilvántartást a boltokban vezették. a 
központ a nap végén, a feladások révén 


kapta meg az adatokat. Ahogy azonban 
egyre inkább tért hódított a bizományosi 
értékesítés, úgy vált mind fontosabbá 
4 központi készletnyilvántartás, mert a 
Pontos elszámolást csak ez alapján lehet 
a külső partnerek számára a leggyorsab- 
ban elkészíteni, Azt is csak a törzsada. 
tok többszörőzésével tudták megoldani 
a régi keretek között, hogy az elsőként 
szállító partner számára fizessék ki elő: 
szór a bizományosi énékesítés keretei. 
ben eladott könyvek árát. Ugyancsak 
váltásra ösztönözte a Librit, hogy a régi 
rendszerből kinyerhető adatok már nem 
nyújtottak elég információt a hatékony 
döntés-előkészítéshez. A váltás során 
mindenképpen az adatbázis-kezelők írá- 
nyába szeretett volna továbblépni a Líb- 
ri — folytatja Kökény Józsefné. Oracie- 
re fejleszten alkalmazással már voltak 
rossz. tapasztalatok, a Microsoft SOL / 
Server viszont azéri nem jöhetett szóba, 
mert a cég az üzembiztonság érdekében 
meg akarta tartani Unixot futtató Com 
Pig AlphaServerét. A. Sybase Adaptíve 
Server Enterprise mellett szólt. hogy 
futtatásához — kiscbb bővítés után — ele- 
gendő volt a meglévő hardver, ára ked, 
vező volt, és a szoftver fejlesztését vég. 
ző Laurel — az Axissal közösen — garan- 
ciát vállalt a zökkenőmentes működésre. 

Az igen szűkre szabott fejlesztési idő- 
be nem fért bele, hogy a bolti rendszert 
ás átírja a szoftverfejlesztő cég, mi több, 
a központi szoftven is éles működés 
közben, éles adatokkal tesztelték, ami 


okozott némi gondot, A boltokban mű- 
ködő szoftverből most állománykonver. 


! , és ebben már a cikkszámok szimejéig 

tudják elemezni az adatokat, így az. 
meg tudják mondani. hogy egyes bol. 
tokban a szakácskönyv vagy a krim 

! fogy-e jobban. A tervek közéet szerepei 
még az íx, hogy a tendszezhez bozzá. 
kapcsolják a Libri webáruházát (így a 


zió révén kapja az adatokat a központi ) raktárba automatikusan bekerülne a we 
rendszer, ahol immár a készletnyilván- ! bes megrendelés), illetve a pénzügy 
tartás folyik. Az adatok hatékonyabb ! renászert, így sokkal egyszerűbben nyo. 
lekérdezéséhez ki kellen alakítani egy ) mon lehetne követni, mikor fizették ki z 
adattárházat — szintén Sybase alapokon / megrendeli könyvet, € 


Compag iPAG Megszokott PC-s köl 
H3szozsebPC minőségi, színes TFT képernyő 
PSzzasara A 


206 MHz-es Intel SIONgARM 32 bit-es RISC 
processzor e 4096 színű TFT kijelző " 240320 
felbontás s 32 MB RAM és 16 MB fiash ROM 
memória " IRDA kompatibítis Intrared pori 115 
Kbps e beépített dígítális diktafon - mikrofon - 
fejhallgató kimenet e Lí-ion akkumulátor e 
MS Windows Pocket PC operációs rendszer 


129000 Ft" 


Információ és megrendelés 2z intemeren 
www.compagdepo.hu vagy az Önhöz 
legközelebbi Compag viszonteladónál 


Kattintson a 
Sybase nyereményekért! 


Kapcsolódjon ki néhány 
percre egy kis játékkal 

a napi hajszából! 

Válaszoljon 7 kérdésünkre, 
melynek eredményeként 
megkapja a nyerő telefonszámot, 
Aa Sybase információs vonalát 


Fődíj; További díjak: 
2 személyes, akíív. hétvégi pihenés a 1 db Siemens C35 mobiltetfon, 
Somogy Kertje üdülőfaluban. B. Westel Domino Maraton 


6 db Számítástechnika 
előfizetés egy évre 


és még 100 db Sybase bögre! 


A Sybase nyereményekért kattintson 


a www.gybase.hu weboldalral Kg SYBASE 


SYBASE Magyarország Kt. Együtt jobban működik 
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VI 


Kapu a vállalatra, a világra ESS0sss Es 


Oldal 


esetében ilyenkor a korábban használt ! ben eredeti, nem egy esetben vállalaton 
alkalmazásokat, rendszereket át kell ír. ( kívüli alrendszerek működnek. A Sv 
ni, vagy uz adatokat kell homogén rend- ( base EP tehát integrálja a vállalaton be 
szerbe szervezni. Ez költsé 


hosszadi 


nka kiindulópontjaként kell funkcio: 


nálnia, s tartalmazni 


5, ráadásul ( Il meglévő adatokat, üzleti logikát, al 
mas lehet, és nem fedi le a vál. ) kalmazásokat, Az integr. 
lalat teljes működését. 

A Sybase portálmeg 


ehát nem más, mint 


ió révén az 
egyik alrendszerben keletkező adat átke 
oldása védi a már ( rülhet egy másikba, illetve az egyikben 


legye, mégpe. meglévő befektetéseket. Ennek a kon- ) elindított folyamat a másikban fejeződ. 
g eg jentkezési felületen pciónak az értelmében olyan portált ) het be. A bejelentkező felhasználónak 
a a Ferenc hev kialakítani a meglévő és bevált al- egyszer kell azonosítanin magát, annak 
A m at kalmazások és rendszerek fölött, amely ! ellenére, hogy esetleg az egyes alrend. 


zó ! Dinnyés Ferenc 


) forrásokból 
publikálásra szánt adatokat 


1 definiált felhaszná; 
ek több előnye van, 
got rartják szem 


tikusan 


ak. umit e 


sít meg, s ez a 


ányzat kulturális 
1 mes 
nakat külön adatbá. 


ezi pedig csak a portál 


azt szeretnénk, ha a tartalmak 


ől jönnének, és ezek; 
1 felhasználóknak szánjuk, hanem 


4 alkalmazottainak is. Err 


i fi. 6 


kiterjesztések Szolgáltatás kiterjesztés 


::. ÉS most kábel nélkül 
Mobil üzlet — bárhol, bármik 
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VII 


zerekben különböző jogosultságokkal 
rendelkezik 

Annak érdekében 
nylai 


kis költségg 


n, az EP k le opciókat tar n 
talmaz, Így megtalálhatja számítását az Ji n 
ís, aki nem akar semmiféle integrációt pause En Portal Au), 
az, ís, aki komoly rendszereket készül ! egy gyorsa k. A legk 
k 16 alá hozni, E igálnak az bb int ult k r n 
úgynevezett becsatlakozá; bb vállalatok L hi k F 
illesztési felületek, Léte Jazonáltal Fusion § 
modulok nagyszámítóg funkciókk 1) k, ugyanú; A 
sokra, n. Ű ERP, ( mogatj i megoldásokat ányt. A Syt ásik vertik 


five, s egyedi fejlesztésű al motorokat. E § lajdonk k 


zAnywhere. 


A SYBASE COMPANY 


GSA Sybase alapon 


A Sybase Enti 


kormányzatu. 

A mobil üzlet legmegfelelőbb módszerét keresi? zer ösze 8 
Munkatársai szoros kapcsolatban maradhatnak a 
vállalati folyamatokkal. Notebookjaikról, PDA-ikról 
és mobil telefonjaikról bárhol, bármikor hozzáférhetnek 
a legfontosabb adatokhoz online és offline. 


könnyen bes. 
AAdvantage! 


A Sybase mobil technológiái - iparágvezető 
e-Business platform használatával - lehetőséget 


biztosítanak arra, hogy az integrált nagyvállalati 
alkalmazások által nyújtott szolgáltatások és infor- 
mációk mindig elérhetőek legyenek például a kulcsszavak és beszáliít 


A rendszer leheti 
az ügyfelek 


logisztika, a pénzügy, a szolgáltatástechnológia és 
az egészségügy területén. 


További információ: 


SYBASE Magyarország Kft. 5 SYBASE 


Tel.: 36 1 309 5831 
www.sybaso.hu Együtt jobban működik 


Egy átlagos vállalatnak 
: ezer oka lehet arra, 
hogy PORTÁLT építsen. 


Már kettő is elegendő a döntéshez. 


SSYBASE 


INFORMATION ÁNYWHERE 


Együtt jobban működik u 


Sybase Magyarország Kft. 1118 Dayka G. u. 3/B 


technológia 


kedési, a munka elkezdi mert a be- 

) vételek — amelyekből már a Sybase Ma: 
! gyarország is részesedhet — csak meg- 
) felelő technológiai elterjedtség után vár- 
hatók. A fentieknek megfelelően a cég 
két irányt fog támogatni. Az egyik az, 
alakult Sybasc Magyarország úgy- ) hogy partnereikei hozzásegítik a tech- 
nológia könnyű használatához, illetve 
bizonyos megoldástípusok esetén részt 
vesznek az elkészült alkalmazások ter: 
jesztésében, hozzájárulnak a piaci meg- 
jelenés érdekében végzendő munkához. 
Kétszintű partneri kört szeretnénk ki- 
építeni — tért át Koller György a kivá- 
lasztott képviseleti modellre. A szűkebb 
kör, amellyel a képviselet szoros kap- 
csolat kiépítését tervezi, 10-20 céget 
ölel majd fel, és ennél egy sokkal ni 
gyóbb holdudvar is képződik, amelybe 
azok a cégek fognak tartozni, amelyek 
a Sybasc technológiáját csak fejlesztési 
célokra alkalmazzák — ilyenek például 
a PowerBuildert használók. A szűkebb 
kör pedig a teljes ciklusban (beleértve 
működtetést is) Sybase eszközökre t: 
! maszkodik. A két kör aránya persze fo- 
lyamatosan módosul majd, de valahol 


Nem elég a jó 


Ma már egyetlen alapszoftvergyártó cég 
sem engedheti meg magának, hogy a 
Piacon ne támaszkodjon partnereinek 
mogatására. Nincs ez másképp a §$! 
base-nél sem, amelynek partnerhálózati 

rendszeréről Koller Győi a nemrég 


e beszélt 


annyiban egyedi 
nek tekinthető, hogy termékportfóliójá- 
ban túlnyomó részt képviselnek a tech 
nológiai elemek, és így versenytársaihoz 
képest alacsonyabb a saját kézben tartott / 
megoldások aránya Ezért a cég part- 
kés 


szerben is követték, és ezt szeretnék ] 
megerősítve továbbvinni az új struktú- ! 
rában is. 


ben azt a következte- 
y nem elég a jó tech- ) 
megoldásokra azért is szükség 
van, hogy a tochnológta előnyös oldalai 


SYBASE 


30:70 százalék körül lesz — jósolta meg 
a néhány éven belül kívánatosnak tartott 
megoszlást az ügyvezető. A képzési 
rendszer is igazodik a fenti két kategó. 
! riához, mivel ahhoz, hogy valaki elkezd- 
jen Sybase eszközöket használni, nem 
kell túl sok tanfolyamot elvégeznie. Ter 

mészetesen az érintettséggel együtt a 

képzési idő is növekszik, de az indulás: 
) hoz nem annyira pénz, mint inkább el- 
! kötelezettség szükséges. 

Mindemellett több olyan szegmens is 
van. amelyben aktív közreműködésük- 
kel szeretnék bővíteni a felhasználók ál- 
tal megvásárolható alkalmazások körét. 
Ilyenek például a mobilalkalmazások 
vagy a pontálfejlesztések, ahol az eléren. 


SZÁMÍTÁSTECHNIKA 1001, OKTÓBER 21. 


] dő célokat ismerik, ezér partnerciktől 


munkaerőt és szaktudást várnak. Általá, 
nosságban viszont azt szeretnék elérni, 
hogy a partnereik Sybase-eladásai és a 
Sybase Magyarország közvetlen értéke. 
sítése közötti megoszlásban a partnerek 
nek jusson a nagyobb szerep. E cél 
elérése érdekében a képviselet inkább 
azokban a projektekben szeretne részt 
venni, amelyeknél a cél a technológia. 
Értékesítés, a konkrét megoldások piacát 
inkább a partnereikre hagyják. 

A Sybase Magyarország megalakulá; 
sával az Axis Kfi. sajátos helyzetbe ke. 

rült. A Sybase Magyarország célja az, 
] hogy az Axis továbbra is az erős támo. 
ató parmerek között szerepeljen, mi 


) közben független rendszerintegrátorként 
] tevékenykedik a piacon, 
Ami üttműködési lehetőségeket 


illeti: nem szeretnék átvenni a partne- 
rektől az általuk elkészített megoldáso- 
kat, sokkal inkább közös marketingak. 
ciókban gondolkodnak. Ezek keretében 
a fejlesztő cég szakembereit meghívnák 
konferenciákra, bemutatkozási lehetősé. 
get nyújtanának nekik a uww.sybase 
hum, Emellett általánosságban is növel- 
Sybuse név ismertségét, 
segítve ezzel a partnerek hatékonyságá- 
nak növelését. d 


aan] 


Sybase workshopokra 
A Sybase Magyarország Kft. ezúton hívja meg Önt 
, szakmai rendezvényeire, ahol megismerheti az egyes 
Sybase megoldások tartalmát és technikai hátterét. 


Együtt jobban működünk, 2001. november 13. 
Sybase portál megoldások és ieoknológiai taterük 


Tel.: 36 1 309 5831 


Adatgyűjtés 


pg 
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Palmtop alapú mobilrendszerek 
17. Számú Programozóhivatal Kft, 


Ertékesítés " ] 
Fuvarozás 
Raktározás 
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További információ 
1m404817.y, 36-30-480-1551 


Fejlesztői 
Konferencia 


MARADJON VERSENYBEN! 
SUN" TECHNIKAI NAPOK 


A rendezvény platina szponzorai a BEA Systems, Inc, 
és az Oracle. A rendezvény további támogatója 
a WebGain, Inc. 


2001. október 29-30. 


l A Sun Tecnikai Napok témája: 
"Web szolgáltatások és azokon túl" 
A web szolgáltatások fejlesztéséhez szükséges piztformok 


Az állandóan változó internetes gazdaságban 

döntő fontosságú, hogy mindig pontos információkkal 
rendelkezzen, interaktív fejlesztői konferenciánkat azért 
szerveztük, hogy Ön. hozzájusson a legfrissebb iparági tapasz- 
talatokhoz. 


Csatlakozzon hozzánk, hogy megvitathassuk a legújabb webes 
fejlesztéseket. Konferenciánkon a Sun világszerte elismert szak- 
emberei tartanak előadásokat a Sun szoftverfejlesztő eszközeiról, 
módszereiről és a Sun megoldásokról, annak érdekében, hogy 
minél gyorsabban piacvezető pozícióra segítsék az Ön cégét is. 


Online regisztráció és további információk: 
Www.sun.comzdevelőperstechdays 
Tel: 4353-1 819-9000 


A VERSENY SZOROS. A VEZETŐ POZÍCIÓHOZ INFORMÁCIÓRA VAN SZÜKSÉG. 


Ne szalassza el a lehetőséget, vegyen részt konferenciánkon, hogy a legfrissebb 


információkkal rendelkezzen cége ürletmeneténet felgyorsításához. 


A m un 9 
A Sybase a világ egyik vezető szoftvervállalata olyan 
termékekkel és szolgáltatásokkal, amelyek 
intelligensen kapcsolják össze a legkülönbözőbb 


információs rendszereket a mai üzleti világ 


rendkívül változatos számítástechnikai környezetében. 


Miért a Sybase? 


A Sybase megtalálja a közös nyelvet... 
...a különféle számítógépes rendszerek között, amivel segíti az együttműködést 
különböző emberek, adatrendszerek és gépek között. 


A Sybase értékmegőrző megoldásokat kínál... 
.amivel úgy teremt magasabb szintű szolgáltatásokat, hogy ezalatt épít a 
meglévő rendszerek értékeire is. 


A Sybase rendszere segíti a fejlődését... 
... Meglévő számítógépes rendszereinek, mert alkalmassá teszi őket a 
legújabb lehetőségek kihasználására. 


S SYBASE 


Tel.: 436 1 309 5831 www.gybase.hu Együtt jobban működik 


SYBASE Magyarország Kft. 


